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投资者关系活

动类别 
 

■特定对象调研        □分析师会议 
□媒体采访            □业绩说明会 
□新闻发布会          □路演活动 
■现场参观  
□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 
 浙江善正资产管理有限公司   杜群飞 执行董事&总裁 

时间 2019 年 11 月２７日下午  
地点 接待室     
上市公司接待

人员姓名 
黄业华董事长、张永林财务总监、田媛董事会秘书 

投资者关系活

动主要内容介

绍 
 

问题 1：公司 2019 年前三季度较 2018 年前三季度应收账款大幅

增加，主要原因是？ 
答：公司2019年前三季度较2018年前三季度应收账款大幅增加，

主要原因在于：一方面，公司 2019 年前三季度销售收入较去年

同期增长 49.82%，主要是公司部分老客户销售增长及公司开发 
了几家新客户所致。另一方面，公司部分主要客户信用期延长所

致。虽然应收账款增幅较大，但应收款都在信用周期内。 
 
问题 2：近几年都说电梯市场增速放缓，但从上半年市场反应电

梯市场景气度较高，贵公司怎么看？  
答：据国家统计局数据，上半年全国电梯产量 46.3 万台，同比增

长 18.1%，整体电梯市场增速较高超出预期，行业预测年度增速

10%左右，确实会因为不同区域经济发展速度不同导致电梯整体

增速提高的可能，另外电梯出口也逐年在增加。现在全球大的整

梯企业都在积极向中国市场倾斜，中国电梯的产量、保有量也是

逐年递增，随着国家积极推行老旧小区加装电梯、经济保障房等

举措，电梯增量市场以及电梯后市场发展潜力还是会有的。 
 



问题 3： 看到公司公告变更募投项目至新项目“智慧立体停车库

拓展项目”，公司在这方面的未来布局以及发展方向是怎样的？ 
答：公司自 2016 年以来以车库钣金件为切入点逐步向车库行业

发展，近年来车库钣金件销售增速较快，在这过程中公司积极累

计经验申报资质，目前已获得车库生产制造安装资质，车库整库

项目也取得了突破。根据公司车库前期积累以及产能、未来市场

预期，公司拟扩大车库项目投入，所以新增“智慧立体停车库拓

展项目”。公司将采取多种途径如代加工、合资、特许经营等方式

积极开发车库业务，适时在广州、重庆公司陆续开展车库项目，

以期就近服务客户提升客户满意度。 
 
问题 4： 随着公司销售收入的增加，公司的员工数量以及人工成

本是否也增长较多？ 
答：现在企业都面临人工成本上升的压力，员工难招也是企业很

头疼的事情。随着公司销售收入增加，公司员工也在增加，但是

公司通过积极引进先进自动化设备投入实现机器换人或者“少

人”、工艺改造提升工作效率、减少劳动强度等途径，使得公司在

员工数量增长同时人均产值日益增加。 
 
问题 5： 通过公司近几年披露的数据来看，公司毛利率逐年递减，

贵公司怎么看这个问题？  
答：公司近几年毛利率正如报表所示有所下降，主要跟近几年电

梯行业同质化竞争激烈以及原材料价格持续走高、人工成本上升

等有关。随着更多小厂家不断被市场所淘汰，整梯厂会更趋向于

那些规模化、口碑好的供应商，市场竞争会趋于良性化；公司目

标做“制造＋服务”，持续改善、充分发挥制造规模化优势，探索

服务客户新模式，目前以宣城、重庆、广州公司为点辐射周边客

户，后期力争加大布局、探索为客户提供５００公里直发工地的

更直接高效的服务圈，也会适时考虑通过并购合作等多种途径进

一步提升产业集中度，实现合理的毛利和更好的规模收益。毛利

率问题应该会随着市场的良性竞争以及公司自身提升竞争力而有

所改善。 
 

 


