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供应商名称 
采购额 

（万元） 

占采购总

额比例 
采购产品类别 

是否关

联方 

安琪酵母股份有限公司    1,884.67  3.94% 酵母膏、酵基 否 

山东京粮兴贸贸易有限公司    1,880.75  3.93% 玉米淀粉   否 

合计   17,452.98  36.48%     

3、2018 年前五大客户销售额增长较大的原因及合理性 

食品添加剂类产品的销售量及单价上升是导致前五大客户销售额上涨的主

要原因。一直以来公司注重与大客户保持密切的合作关系，随着大客户自身发展

需求，订单相对增多，公司产品销量增加；从 2018 年前五大客户统计表可以得

知，销售给前五大客户的主要产品为核苷酸类产品，由于 2018年市场持续回暖，

核苷酸类产品销售价格上涨，销售均价比去年同期上升了约 20%至 40%，导致 2018

年度公司前五大客户的销售额增长较大。 

会计师回复意见： 

1、我们对上述问题进行了核查，在核查过程中主要执行了以下程序： 

（1）获取 2018 年公司前五大客户/供应商的清单，检查采购销售业务的支

持性文件（采购/销售合同、协议、发票、出入库单据、签收单据、报关单等相

关文件资料）； 

（2）与去年同期的前五名客户/供应商的清单进行对比分析，检查、测试本

期新增前五名客户/供应商交易发生的真实性。 

（3）获取产品价格目录，抽查售价是否符合价格政策，并注意销售给关联

方或关系密切的重要客户的产品价格是否合理，有无以低价或高价结算的方法，

相互之间有无转移利润的现象。 

2、核查意见： 

经核查，我们认为，2018年前五大客户销售额增长较大的原因是合理的。 

3、年报披露，公司销售模式以直接销售为主。公司应收票据及应收账款期

末余额 1.41 亿元，同比增长 40.18%，其中，应收票据期末余额 7730 万元，同

比增长 425.35%。请公司补充披露: (1) 应收票据大幅增长的原因及合理性; (2) 

应收账款大幅增长的原因及合理性。 

 

 

 






















