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一 重要提示 

1 本半年度报告摘要来自半年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到上海证券交易所网站等中国证监会指定媒体上仔细阅读半年度报告全文。 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证半年度报告内容的真实、准确、完

整，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

3 公司全体董事出席董事会会议。 

 

4 本半年度报告未经审计。 

 

5 经董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

无 

二 公司基本情况 

2.1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 顶点软件 603383 不适用 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 赵伟 吴晶晶 

电话 0591-88267679 0591-88267679 

办公地址 福建省福州市鼓楼区铜盘路软

件大道89号A区13号楼 

福建省福州市鼓楼区铜盘路软

件大道89号A区13号楼 

电子信箱 apex@apexsoft.com.cn apex@apexsoft.com.cn 

 

2.2 公司主要财务数据 

单位：元  币种：人民币 

 

本报告期末 
上年度末 本报告期末比

上年度末增减

(%) 
调整后 调整前 

总资产 1,114,340,433.59 1,158,203,046.86 1,158,203,046.86 -3.79 

归属于上市公司

股东的净资产 

933,350,294.71 937,731,287.09 937,731,287.09 -0.47 

 本报告期 

（1-6月） 

上年同期 本报告期比上

年同期增减(%) 调整后 调整前 

经营活动产生的 -42,843,233.07 -28,609,282.47 -28,609,282.47 不适用 



现金流量净额 

营业收入 109,392,966.38 90,895,072.36 90,895,072.36 20.35 

归属于上市公司

股东的净利润 

36,283,945.86 26,267,829.96 26,267,829.96 38.13 

归属于上市公司

股东的扣除非经

常性损益的净利

润 

24,312,947.96 24,870,984.40 24,870,984.40 -2.24 

加权平均净资产

收益率（%） 

3.80 4.82 4.82 减少1.02个百

分点 

基本每股收益（

元／股） 

0.3078 0.2955 0.3941 4.16 

稀释每股收益（

元／股） 

0.3018 0.2955 0.3941 2.13 

 

2.3 前十名股东持股情况表 

 

                                                                  单位: 股 

截止报告期末股东总数（户） 12,635 

截止报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

前 10名股东持股情况 

股东名称 
股东性

质 

持股比

例(%) 

持股 

数量 

持有有限售

条件的股份

数量 

质押或冻结的股

份数量 

严孟宇 境内自

然人 

21.29 25,596,510 25,256,000 无 0 

金石投资有限公司 境内非

国有法

人 

15.30 18,396,000 18,396,000 无 0 

福州爱派克电子有限公司 境内非

国有法

人 

14.25 17,136,000 17,136,000 无 0 

赵伟 境内自

然人 

7.20 8,652,000 0 无 0 

雷世潘 境内自

然人 

3.24 3,892,000 0 无 0 

赵莹 境内自

然人 

2.10 2,520,000 0 无 0 

余养成 境内自

然人 

1.98 2,383,420 0 质押 259,000 

戴小戈 境内自

然人 

1.10 1,325,800 0 无 0 

董南勇 境内自

然人 

0.84 1,007,720 0 无 0 

何岸林 境内自 0.64 767,069 0 未知   



然人 

上述股东关联关系或一致行动的说明 爱派克法定代表人林永正先生系公司实际控制人严

孟宇之岳父，除上述关联外，公司未知其他股东之间是

否存在关联关系或一致行动关系。 

表决权恢复的优先股股东及持股数量

的说明 

无 

 

 

 

2.4 截止报告期末的优先股股东总数、前十名优先股股东情况表 

□适用  √不适用  

2.5 控股股东或实际控制人变更情况 

□适用  √不适用  

 

2.6 未到期及逾期未兑付公司债情况 

□适用√不适用  

 

三 经营情况讨论与分析 

3.1 经营情况的讨论与分析 

报告期内，公司管理层在公司董事会的积极领导下，紧绕既定的发展战略，凭借行业积累、

技术及管理优势，稳步拓展市场份额，大力拓展创新业务，利用上市契机积极进行新的发展布局。 

报告期内具体经营情况： 

（1）证券期货行业信息化业务： 

（1.1）证券行业信息化业务 

公司在证券行业信息化业务方面主要有基础支撑、业务运营、营销服务等系列产品及解决方

案。报告期内，在证券行业不断拓宽服务领域，做精产品和服务，所提供的产品与服务已经贯穿

证券行业零售、网金、投顾、财富、场外、投行、资管等领域。产品和解决方案方面，内存交易、

集中运营、营销服务、金融互联网化应用发展态势良好。 

 

a.基础支撑类产品： 基础支撑类产品包括集中交易、内存快速交易、资金支付、托管清算等

系统。报告期完成股票质押回购业务新规支持、全国股转账户新规改造、三方协议回购业务支持、

创新企业证券、CDR 新业务支持、资管新规业务升级等新业务支持和系统改造工作。新一代分布

式交易系统和内存快速交易系不断成熟，实现从纯粹的交易通道向满足不同类型专业投资者的个

性化交易平台的转变升级，将“交易”、“数据”和“开发服务”紧密结合，为券商在专业投资者

服务、机构业务接入、零售客户分流等方面提供支持。内存快速交易系统新增国元证券等客户，

保持该细分市场的领先地位。 

 

b.业务运营类产品：业务运营类产品包括业务受理终端、运营流程信息化、智慧网点、数字

化运营以及非现场双录、电子合同、无纸化等周边系统。报告期集中完成了客户适当性深化建设、

微服务平台的迁移对接等工作，通过优化流程、迭代开发，新推出 iPAD受理端产品和智慧柜员机



产品，并进一步落实数字化运营的研发工作。市场的优势地位得到巩固，有利于未来业务的拓展。 

 

c.营销服务类产品：营销服务类产品包括客户管理、产品管理、营销管理、服务管理等系统。

营销服务类产品市场占有率继续保持领先优势。继续推进大数据、人工智能等新技术与应用的融

合发展，针对移动展业，分类客户经营、财富管理等产品研发获得突破，营销服务客户需求和个

性化定制服务业务稳定。 

 

d.金融互联网化应用：主要包括各类角色人员的移动终端、金融产品商城、各类业务自助受

理终端、基于大数据的客户画像和投资者数据服务、在线客服、智能投顾等系统。部分产品在安

信证券、长江证券、华鑫证券、申万宏源证券、信达证券、财通证券投入运行，为将来业务增长

奠定基础。 

 

（1.2）期货行业信息化业务 

在期货交易方面，报告期内完成原油、铁矿石等国际化品种的上线工作，完善期货交易系统

的国际化支持，完善境内外客户开户、交易、结算，支持境外客户换汇等功能。报告期内，期货

营销服务类产品平稳推进，针对原油期货、反洗钱 235 号文等新业务或监管新要求推出了升级产

品，并随着移动营销服务平台、掌上营业厅等新产品推出，营收有所增加，行业地位稳步增长。 

 

 

(2) 非证券金融信息化业务： 

 

a 电子交易市场：公司继续坚持服务合规的市场和客户，同时紧跟新市场和深挖新需求，报

告期内，继续与国内产权交易行业的龙头企业——北京产权交易所和天津产权交易中心保持紧密

合作，积极开拓文化产权和知识产权交易行业新市场。报告期内承建了北京产权交易所、重庆股

份转让中心、武汉股权托管交易中心、天津文化产权交易中心、浙江知识产权交易中心、重庆科

技要素交易中心、南湖金融资产交易中心等客户的交易系统开发或新增需求升级项目 。 

 

b 中小银行：报告期内，在中小银行信息化领域，“统一门户”、“小银行综合管理平台”、“反

洗钱辅助管理”等应用获得客户认同，反洗钱辅助管理系统先后在禾城农商银行、临海农商银行、

苍南农商银行、瑞安农商银行、德清农商银行等客户上线。全新开启与瑞安农商银行的合作，并

开始与安徽省农信合作，在亳州药都农商银行开始“小银行综合管理平台”第一期项目建设。报

告期内继续与德清农商银行开展“小银行综合管理平台”的三期项目合作。 

 

c 信托行业：为信托行业提供面向资金端和资产端，覆盖前、中、后台整体解决方案。资金

端系统是以营销服务一体化平台为核心中台，结合财富客户 APP、网上信托、微信、员工 PAD 展

业平台、员工手机 CRM 等互联网渠道端，为信托客户提供 7*24小时的在线营销服务平台。还通过

双录、身份验证、人脸识别、电子合同、反洗钱、适当性管理等系统和业务控制，增强信托客户

业务办理的真实性、合规性保障。资产端系统为信托公司资产端提供交易对手管理、舆情分析、

运营见证等业务支持，还将不断推出产品中心、投后管理、资产配置、固有投资等系统。报告期，

客户拓展取得成效，新增华能贵诚信托、中国对外经济贸易信托、华鑫国际信托等客户。 

 

d、资管行业：报告期内，公司面向基金、证券资管、保险资管、银行资管等提供大资管信息

化产品和服务，拥有南方基金、国君君安证券资管、长江证券资管等典型客户，报告期内新增上

投摩根基金等客户，为公司创造了新的增长点。 



 

e．私募基金行业：公司积极拓展私募基金行业信息化市场，报告期内新增了天津国有资本投

资运营有限公司、杭州下城区产业基金管理有限公司等产业基金综合投资客户。在产品线方面，

公司在传统的股权投资为主的投资管理产品基础上，增加了对委托债权、应收账款、各类收益权

等非标类业务的支持，并在业务方面进行开发出符合监管要求的风险控制管理系统。 

 

 

(3)金融行业外的信息化业务 

在金融行业外的信息化业务，公司通过 2 个控股子公司，分别专注企业信息化与教育信息化

业务。采取“平台型应用软件”的积极扩张发展战略，在各自的市场积极拓展。 

 

报告期内，在教育领域，上海亿维航业务保持平稳。报告期内，在企业信息化领域，取得了

较快的增长，新增上海上蔬永辉生鲜食品有限公司、福建省船舶工业集团有限公司、福建省鸿山

热电有限责任公司、青拓集团有限公司等多家客户。报告期内，新签订的软件合同金额大幅增长，

同时在智慧政务方面的积极探索有了一定成效。 

 

 

在基础研发方面，公司强化了技术研发中心，加速新技术领域技术的引进、消化和吸收，推

进新技术在公司各业务线的应用。报告期内，面向市场新推出拥有自主知识产权、体系化的 4 大

基础技术平台： “咚咚”移动开发平台、大数据服务平台、AWS 微服务平台、AItoB 人工智能整

合平台； 通过这些平台，能够将顶点的业务理解与技术优势，直接变成“拿来即用”的产品和服

务，构建符合行业信息化个性化需求的服务生态，提升行业竞争力。 

报告期内，公司加大了研发开发投入，积极引进人才，强化公司研发能力，加快产品的迭代

推出速度，新产品的研发数量增加较多，对应费用增加较快，但是研发的新产品到推广、产生收

益还需要一定周期。 

 

3.2 与上一会计期间相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况、原因及其影响 

□适用  √不适用  

 

3.3 报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的情况、更正金额、原因及其影响。 

□适用  √不适用  

 

 


