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证券代码：600146       证券简称：商赢环球      公告编号：临-2018-072 

商赢环球股份有限公司 

关于上海证券交易所对公司 2017 年年度报告 

的事后审核问询函回复的公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈

述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

商赢环球股份有限公司（以下简称“公司”）于2018年5月4日收到上海证券交

易所下发的《关于对商赢环球股份有限公司2017年年度报告的事后审核问询函》

（上证公函【2018】0444号，以下简称“《问询函》”）。根据函件要求，现就有

关情况回复公告如下： 

如无特别说明，本回复中简称或名词的释义与公司2017年年度报告相同。 

一、关于公司经营情况 

1.年报披露，目前公司的服装主业主要集中在子公司环球星光，报告期内各

季度实现营业收入分别为 3.89 亿元、5.09 亿元、5.33 亿元、7.56 亿元。请公司

补充披露： 

（1）公司主营业务按产品分类包括布料贸易、成衣销售两大类别，环球星

光通过整合企业，完成了服装设计、供应链管理、贴牌代工生产业务。请公司

补充披露不同业务的生产模式、采购模式、销售模式、不同业务模式下收入确

认政策、是否符合会计准则的规定，请年审会计师发表意见； 

公司回复： 

报告期公司服装业务运营主要集中在子公司环球星光，通过纵向一体化整合，

其已形成了集服装设计、供应链管理、代工生产业务为一体的成熟供应链管理体

系。针对不同业务模式说明如下： 

公司业务按销售模式分为线上和线下两类，按产品分类包括成衣、布料两大

类。成衣按业务分类为自有品牌（公司设计产品，并以自有品牌销售）、ODM（向

客户提供产品设计方案，最终产品贴加客户标签的业务模式）和 OEM（根据客

户提供的产品设计方案进行生产，并贴加客户标签的代工业务模式），其中 OEM

又分为委托合作厂商生产和自制生产两种子模式，布料业务为贸易业务。公司成

衣业务除 OEM 业务中的运动服代工业务由公司自制生产外，其他成衣从委托合
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作加工厂商采购。 

1、采购模式 

报告期公司线上和线下两类销售模式下采购模式基本相同，实行集中采购模

式。 

线下销售业务除 OEM 自制生产业务（即运动服代工业务）供应商由委托方

指定外，其余线下销售业务（包括面料）采购通过供应链管理系统实施集中采购。

供应链管理中心通过 ERP 系统获取客户订单信息，并通过供应链管理体系完成

供应商选择、订单跟踪、验货、物流配送、通关等控制流程。公司制订了严格的

甄选与考核制度，在供应商之间促成良性竞争，持续优化公司供应商队伍，目前

供应商均为技术及质量有保障的长期合作伙伴。 

线上销售业务全部为报告期收购的 DAI 资产包业务，产品全部为服装，该

业务也实行集中采购，采购渠道尚未并入环球星光供应链采购体系，目前尚在整

合中。 

2、生产模式 

公司成衣业务中只有 OEM 业务中的运动服代工业务存在自制生产。运动服

代工业务是公司服装业务中的重要资产板块，主要客户为美国运动品牌 Under 

Armour。目前，该板块在多年生产技术经验的积累下也开始逐渐开展自有品牌

的研发。运动服业务以自制生产为主，按客户订单生产，公司生产模式属于多品

种批量生产。 

3、销售模式 

公司报告期线上销售业务全部为 DAI 资产包业务，线下销售业务包括成衣

和布料，线下销售以批发为主，自有品牌、ODM 主要客户为美国各大型百货商

场、电视购物平台等（如 Macy's,Target,Evine），OEM 主要客户为各类大型服装

公司（如 Kellwood Apparel、Under Armour 等）。公司经过多年发展，利用供应

链管理优势和品牌优势与优质客户建立了长期稳定的合作关系，为公司业务的稳

定发展奠定了基础。未来，公司将大力发展线上业务规模，同时，逐步发展直销

业务，逐步打造“线上+线下+直销”的服装立体营销模式。 

4、收入确认方式 
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公司线下成衣销售业务在自有品牌、ODM 和 OEM 三种模式下，均按照协

议或合同约定贸易方式，在将货物交付给购买方并取得相应凭据后，按会计准则

的规定确认收入。自有品牌、ODM 和 OEM 中自制生产模式下的货物交付时点

为货物出库交由指定货运代理商，并取得货运代理公司签字确认的凭据后确认收

入；OEM 业务中委托合作厂商生产模式下，公司接受客户订单，将订单提供给

合作厂商生产产品，产品完成后发运到最终客户，完成销售时根据不同的贸易方

式，收入确认时点不同，在 FOB（船上交货价）、CIF（到岸价格）贸易方式下，

将货物交付货运公司并取得提单为风险转移并确认收入，同时根据销售开具相应

发票；其他贸易方式下，将货物运送至客户所在的境内指定地点，客户签收货物

后为风险转移并确认收入，同时根据销售开具相应发票。布料贸易确认收入的方

式与 OEM 业务中委托合作厂商生产模式下相同。 

公司线上销售业务，按线上销售业务规则在货物发出并取得购买方收货确认，

同时在确认退货因素后确认销售收入。 

成衣分品牌销售情况表 

单位:万元 币种：人民币 

项目 营业收入 营业成本 毛利率（%） 

自有品牌(线上)    30,781.02    14,098.51         54.20  

自有品牌(线下)    35,944.33    20,214.05         43.76  

ODM    30,555.86    17,305.61         43.36  

OEM    94,259.26    69,758.00         25.99  

 

年审会计师回复： 

审计中，针对不同模式的业务，我们访谈了企业管理层，了解企业与采购销

售相关的内部控制，我们了解到销售主要分为两大类，为线下销售业务，线上销

售业务； 

① 线下销售业务 

      线下销售业务分为两种销售模式，每种销售模式下收入确认具体如下： 

A、自有品牌、ODM 业务 

该模式集中在美国的 Oneworld 和 Unger 两家公司，Oneworld 和 Unger 公司

收入确认为根据收到客户订单完成采购，之后根据客户订单安排产品出库后，开

具相应发票，并将货物交由指定运输公司，运输公司收取货物并在提货单（bill of 
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lading）上签字确认，公司根据之前签订的银行保理协议，将相应的发票、单据

交由保理商，并确认销售收入。 

B、OEM 业务模式 

OEM 中自制生产模式主要集中在美国的 APS GLOBAL 公司，该模式下销

售收入的确认为根据收到客户订单完成产品生产，之后根据客户订单安排产品出

库后，开具相应发票，并将货物交由指定运输公司，运输公司收取货物并开具提

货单 Original Forwarders Cargo Receipt(FCR)后，公司根据之前签订的银行保理协

议，将相应的发票、单据交由保理商，并确认销售收入。 

OEM 中委托合作厂商生产模式主要集中在香港的 Star Ace 和 Orient Gate 两

家公司，该模式下根据不同的贸易方式，收入确认时点不同，具体为 1）FOB、

CIF 贸易方式下，将货物装船发运，并取得货运提单，同时根据销售开具相应发

票确认收入；2）其他贸易方式下，将货物运送至客户所在的境内指定地点，客

户签收货物后，同时根据销售开具相应发票确认收入。 

② 线上销售业务 

       该业务主要集中在美国的 DAI 公司，客户在通过公司的官网平台下单和付

款，物流委托第三方物流公司 3PL 仓储和收发货，物流公司承担货物在运输途

中丢失或毁损的风险。物流公司通过公司的 ERP 系统确认收到客户订单和付款

后发货，物流公司会通过 ERP 系统生成物流单据，打包好商品交快递公司发货，

企业根据已发货物流单据确认收入，同时会根据已销售的商品预计销售退回金额，

并从销售收入中扣减预计销售退回金额。 

根据上述不同模式，我们结合内控审计抽查了从接收客户订单——采购生产

——销售收入实现——结转销售成本-销售退回等一系列样本测试。重点检查与

收入确认相关的支持性文件，包括销售订单、销售发票、客户确认信息、销售退

回商品以及回款信息；根据不同业务模式，选择样本执行函证程序以确认应收账

款余额和销售收入金额；从资产负债表日前后销售及采购中选取样本，核对收入

确认以及采购入库的相关支持性文件，以评估销售收入及生产采购是否计入恰当

的会计期间。经抽样测试，未发现重大不一致情形。 

综上所述，我们认为，在不同模式下的销售业务中，销售收入在已将商品所

有权上的主要风险和报酬转移给购货方，收入的金额能够可靠地计量，相关经济
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利益能够流入企业，相关的成本能够可靠地计量时，确认商品销售收入的实现，

销售收入的确认符合会计准则的规定。 

 

（2）报告期内公司分季度实现归母净利润分别为 725.58 万元、4,630.68 万

元、1,796.71 万元、1.39 亿元，请补充披露在营业收入保持增长的情况下，归母

净利润四个季度均波动较大的原因及合理性； 

公司回复： 

报告期内公司分季度实现销售收入分别为 38,904.09 万元、50,927.81 万元、

53,297.39 万元、75,614.04 万元，对应实现毛利分别为 13,320.49 万元、16,138.22

万元、20,327.85 万元、27,185.86 万元，实现归母净利润分别为 725.58 万元、

4,630.68 万元、1,796.71 万元、13,925.12 万元。归母净利润四个季度波动较大的

主要原因为： 

单位：万元 币种：人民币 

项目 一季度 二季度 三季度 四季度 

营业收入 38,904.09 50,927.81 53,297.39 75,614.04 

毛利 13,320.49 16,138.22 20,327.85 27,185.86 

期间费用 12,874.72 12,104.52 18,851.67 26,880.27 

资产减值损失 279.06 -1,149.85 -304.04 2,954.15 

营业利润 775.10 5,852.26 2,447.71 -2,328.54 

利润总额 772.96 5,790.06 2,430.55 16,166.61 

归属于母公司所有者的净利润 725.58 4,630.68 1,796.71 13,925.12 

1、公司一季度相对为淡季，收入、利润相对偏低，二季度与一季度比，收

入增长 30.91%，实现归母净利润增长 538.2%，主要影响因素是收入增长销售毛

利增加 2,817.73 万元；会计估计变更（参见下述备注）影响资产减值损失减少 

1,926.25 万元；期间费用中版权费、差旅费、中介费等非常规费用二季度支出减

少 450.47 万元，及理财收益增加影响财务费用减少 319.73 万元等因素的影响。 

备注：报告期内公司第六届董事会第 61 次临时会议审议通过会计估计变更。将账龄在

六个月以内的应收款项的坏账准备计提比例从 3%变更为 0%。 
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公司本着谨慎经营、客观地反映公司的财务状况和经营成果、反映应收款项的实际回收

情况，为财务报表使用者提供更加可靠、相关、准确的信息。2016 年重组后产业变更为服

装行业,主要客户在欧美地区,客户大部分都有多年的合作基础，信誉良好，双方互相信任度

高。且公司大部分应收帐款参与银行无追溯权应收帐款保理业务。账龄在六个月以内的应收

账款基本没有坏账风险。其他应收款主要为关联方应收帐款,员工备用金和押金性质,不存在

未来收不回来的风险。根据对公司客户的资质情况、应收款项的构成、回款情况及坏账核销

情况评估，对于按信用风险组合中采用账龄分析的计提比例进行变更，符合公司实际情况。 

2、三季度比二季度收入增长 4.7%，实现归母净利润下降 61.20%，主要影

响因素为第三季度新收购 DAI 资产包线上业务，带动收入和毛利率同时增长，

影响三季度销售毛利增加，但由于 DAI 资产包业务为线上销售业务，该业务模

式发生较高的广告与业务宣传费，目前综合盈利能力相对较低（公司收购后尚在

进行供应链整合），影响公司净利润率有所下降，与二季度比，二季度扣除会计

估计变更影响后净利润 2,704.43 万元与三季度相当。 

3、四季度与三季度比，收入增长 41.9%，实现归母净利润增长 675.03%，

主要影响因素为： 

（1）非经营性损益增加。公司四季度确认业绩承诺补偿款金额为 18,503.76

万元。环球星光承诺期第一年扣除非经常性损益后的净利润为人民币 13,876.66

万元，与环球星光承诺期第一年承诺业绩差额为人民币 27,404.85 万元。根据原

《资产收购协议》关于承诺人向公司作出的环球星光的业绩承诺的约定，并根据

立信所出具的《专项审计报告》，环球星光在承诺期第一年未完成相应的业绩承

诺确认本期收入； 

（2）四季度收入增长影响销售毛利增加，但同时由于部分费用增加及计提

资产减值准备影响四季度实现营业利润比上期减少 4,776.24 万元，主要影响因

素包括：①期间费用增加 8,028.60 万元，主要由于广告和宣传费、销售服务费、

工资、财务费用和其他等费用增加的影响。广告和宣传费主要是 DAI 资产包业

务增加的费用，财务费用由于理财资金的减少计入财务费用的利息收入减少影

响财务费用增加，销售服务费等其他运营费用增加主要是环球星光因业务增加

的需要增加的费用。②增加计提资产减值准备。主要包括对孙公司 APS Global
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的客户关系进行了减值测试，计提客户关系减值准备 186.14 万美元（折合人民

币 1,216.28 万元），及计提世峰黄金应收款坏账准备 1,558.81 万元。 

 

（3）报告期内公司分季度实现扣非后归母净利润分别为 727.71 万元、

3,070.48 万元、989.92 万元、-1,790.25 万元，请具体列示分季度扣非后净利润的

测算过程； 

公司回复： 

分季度扣非后净利润的测算过程如下： 

单位：万元  币种：人民币 

 
第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 合计 

归属于上市公司股东

的净利润 
725.58 4,630.68 1,796.71 13,925.12 21,078.09 

非经常性损益 -2.14 1,560.20 806.79 15,715.37 18,080.22 

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

后的净利润 

727.72 3,070.48 989.92 -1,790.25 2,997.87 

非经常性损益明细： 
     

非流动资产处置损益 - -15.71 5.45 15.67 5.41 

计入当期损益的对非

金融企业收取的资金

占用费 

   1,151.91 1,151.91 

除上述各项之外的其

他营业外收入和支出 
-2.14 -46.50 -22.60 18,479.48 18,408.24 

其他符合非经常性损

益定义的损益项目 
- 1,622.41 823.95 716.53 3,162.88 

少数股东权益影响额    22.60 22.60 

所得税影响额    4,625.62 4,625.62 

合计 -2.14 1,560.20 806.79 15,715.37 18,080.22 
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1、非流动资产处置损益：主要为固定资产车辆处置收益，2017 年共计处置

固定资产车辆收益 5.41 万元。 

2、计入当期损益的对非金融企业收取的资金占用费：主要为新增上海创开

的往来暂借款 2,800 万美金，按合同计提利息收入 1,151.91 万元。 

3、其他符合非经常性损益定义的损益项目：2017 年为提高资金使用效率和

效益，保护投资者利益。通过使用闲置募集资金及自有资金进行现金管理，投资

相关产品收益，全年理财收益共计 3,162.88 万元。 

4、除上述各项之外的其他营业外收入和支出：其他营业外收入主要包含环

球星光承诺期第一年业绩不达预期，故 2017 年度合并财务报告中确认环球星光

承诺期第一年的业绩承诺补偿收入 18,503.76 万元；其他收入 0.07 万元； 

主要支出为供应商违约金：59.18 万元；客户和解金：35.04 万元；固定资产

报废损失 1.26 万；对外捐赠等 0.10 万元，合计 95.58 万元。 

5、非经常性损益的所得税影响数: 商赢环球及其子公司经过计算所得，影

响数为 4,625.62 万元，主要为环球星光承诺期第一年的业绩承诺补偿影响。 

 

（4）报告期内分季度经营活动产生的现金流量净额分别为-1.30 亿元、1.38

亿元、-6,678.03 万元、1.74 亿元，请结合业务模式，补充披露该项现金流量净

额大幅波动的原因及合理性。 

公司回复： 

公司根据不同业务模块的客户，采用了不同的收款账期：自有品牌、ODM

客户以及 OEM 客户账期为 30 天到 60 天，均采用银行保理，提款期限有选择权，

存在不定期的情况，面料客户收款账期相对较长（由于客户主要使用支票付款，

跨境承兑结算另需 60-90 天）；而报告期内收购的 DAI 资产包属于线上销售，

主要以信用卡收款现款结算，仅有信用卡入账的短期在途资金。公司采购支付供

应商的付款账期为 60 天到 90 天。 

由于客户和供应商账期的不同，以及销售量的阶段性变动，都会对现金流产

生较大影响。公司业务量通常一季度相对较低，二季度进入旺季业务量通常会有

较大增长，三季度相对平稳，四季度由于节日的影响业务量也会增加。业务量的

变化直接影响采购量的变动进而影响资金流量的变化，从而形成一季度和三季度
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采购资金增加，现金流出量增加，通常在销售回款平稳情况下，将形成一季度和

三季度经营净现金流量减少。但由于客户账期的不同及不同期间客户销售量的变

化，也会影响销售回款的稳定。报告期现金流变动具体分析如下： 

（1）一季度销售回款 30,169.99 万元，主要包括上年末应收帐款余额

27,764.25 万元中的回款 22,276.90 万元，其余为本季度货款，购买商品支付的现

金 28,340.28 万元，支付其他与经营活动有关的现金 11,164.01 万元（主要是期间

费用付款，各期间相对保持稳定），由于上年末应收账款因保理提款影响本期应

收款额降低，并有部分款项在 4 月收回，致使本期销售回款总额较低，导致本期

经营活动现金流量净额为负。 

（2）二季度营业收入增长，销售回款 45,520.92 万元，增加 15,350.93 万元，

主要包括上年末应收款 5,487.35 万元，其余为上期和部分本期货款，购买商品支

付的现金 23,312.99 万元，由于本期销售回款总额较大，影响本期经营活动现金

流量净额出现较大幅度增长。 

（3）三季度营业收入继续增长，销售回款 51,666.27 万元，主要包括上期货

款及部分本期销售款（DAI资产包业务现款销售），购买商品支付的现金 44,906.59

万元，主要包括上期采购款，同时包括部分为四季度的备货采购。由于三季度公

司收购 DAI 资产包业务，其业务为线上销售业务，销售回款大部分体现在当期，

其四季度业务增长 65.8%，三季度增加了存货备货量，同时，原有业务为四季度

增加采购量，影响三季度购买商品支付的现金大幅增长，导致本期经营活动现金

流量净额出现较大幅度下降。 

（4）四季度营业收入大幅增长，销售回款 60,178.95 万元（增长 15.47%），

主要是上期货款及部分本期销售款，购买商品支付的现金 17,472.07 万元，全部

为上期采购款。四季度购买商品支付的现金大幅减少的主要原因为上期增加备货

量并预付部分采购款，同时，部分采购款在下年初到期支付，使应付账款期末余

额比上期增加 11,810.67 万元，存货下降 7,445.93 万元（其中 DAI 资产包业务下

降 4,069.23 万元）。 

 

2.年报披露，报告期末存货账面价值 1.89 亿元，较上年同期 5,286.98 万元

增长 257.49%，年报披露系本期完成收购 DAI 资产包所致。其中，库存商品期
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末余额 1.40 亿元，同比增加 373.68%；在途物资期末余额 1,592.39 万元，同比

增加近 13 倍；发出商品期末余额 1,032.81 万元，同比增加 76.84%。请公司补

充披露： 

（1）报告期内库存商品计提 2,063.95 万元的跌价准备，请公司补充披露库

存商品的具体构成情况、库龄结构、跌价准备的计提政策； 

公司回复： 

（1）库存商品具体构成情况列示如下表： 

单位：万元  币种：人民币 

库存商品 账面余额 跌价准备 账面价值 

1、线上销售成衣 14,268.94 1,880.19 12,388.75 

 -Chadwick's 2,796.74 206.56 2,590.18 

 -MetroStyle 1,372.56 188.91 1,183.65 

 -Territory Ahead 1,181.21 133.54 1,047.67 

 -Travelsmith Outfitters 4,071.37 613.00 3,458.37 

 -Chasing Fire Flies 4,847.06 738.18 4,108.88 

2、线下销售成衣 1,641.86 124.85 1,517.01 

 -OEM 运动品牌 944.77 50.72 894.05 

 -自有品牌 465.84 73.27 392.57 

 -ODM 品牌 231.25 0.86 230.39 

3、装饰材料 133.99 58.91 75.08 

合计 16,044.79 2,063.95 13,980.84 

其中线上销售成衣中五个品牌存货全部为报告期收购的DAI资产包业务的存

货；线下销售成衣的存货为环球星光原业务的存货。 

（2）库存商品库龄结构列示如下： 

单位：万元  币种：人民币 

 
1-90 天 90-180 天 

180-360

天 

大于 360

天 
账面余额 

1、线上销售成衣 3,772.72 4,047.23 2,933.93 3,515.06 14,268.94 

 -Chadwick's 864.16 882.43 774.45 275.70 2,796.74 
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 -MetroStyle 364.72 351.79 307.78 348.27 1,372.56 

 -Territory Ahead 306.08 412.98 215.45 246.70 1,181.21 

 -Travelsmith 

Outfitters 
987.68 906.90 1,031.06 1,145.73 4,071.37 

 -Chasing Fire Flies 1,250.08 1,493.13 605.19 1,498.66 4,847.06 

 

单位：万元  币种：人民币 

 
1-60 天 60-360 天 大于 360 天 账面余额 

2、线下销售成

衣 
1,335.94 305.92 - 1,641.86 

-OEM 运动品

牌 
747.53 197.24 - 944.77 

-自有品牌 358.46 107.38 - 465.84 

-ODM 品牌 229.95 1.30 - 231.25 

3、装饰材料 - 119.73 14.26 133.99 

（3）跌价准备的计提政策 

公司期末存货按照成本与可变现净值孰低计量。当其可变现净值低于成本时，

计提存货跌价准备。 

具体不同业务模式的存货可变现净值确定如下： 

A、线下销售成衣库存商品可变现净值的确定：公司对于期末库龄大于 60

天小于 360 天的存货，根据当月打折销售所售出商品的平均价格确定可变现净值；

对于库龄大于 360 天的存货按谨慎性原则，在当月打折销售商品的平均售价基础

上结合市场情况可按 50%以上折扣作为估计售价。 

B、线上销售成衣库存商品可变现净值的确定：公司对于期末库龄大于 180

天的存货，结合市场销售情况，根据卖给处理商的清算商品历史平均价格作为估

计售价确定其可变现净值。 

C、库存商品中装饰材料按照该存货的估计售价减去估计的销售费用和相关

税费后的金额，确定其可变现净值。 

 

（2）请公司结合经营模式，补充披露在途物资、发出商品大幅增加的具体
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原因； 

公司回复： 

（1）报告期末在途物资 1,592.39 万元，其中 1,565.08 万元为线上销售成衣

业务在途采购，线上销售成衣业务为报告期新收购 DAI 资产包业务，线上销售

成衣业务需要不间断的大量囤积成衣货品，以满足销售所需，报告期初无同类业

务，因此报告期末在途物资大幅增加。 

（2）报告期末发出商品 1,032.81 万元为公司 OEM 销售模式中线下销售业

务, 属于将产成品从委托合作加工厂商运输至美国客户的在途存货，本年度随着

公司战略调整，环球星光供应链 OEM 销售模式业务量增长较大，因此期末发出

商品较期初也有较大增长。 

 

（3）报告期末存货跌价准备余额为 2,143.77 万元，较报告期初余额 272.89

万元大幅增加，本期增加存货跌价准备 3,153.98 万元，本期发生存货跌价损失

-956.14 万元，请公司补充披露存货跌价损失为负的会计处理过程、同存货跌价

准备大幅增加存在差异的原因，请年审会计师发表意见。 

公司回复： 

①按照存货分类，存货跌价损失的计算过程如下表 

单位：万元  币种：人民币 

存货分类 本期计提跌价损失 说明 

线上销售成衣 -954.87 详见下述 

线下销售成衣 -3.11  

装饰材料 1.84  

合计 -956.14 存货跌价损失为负数 

具体会计分录处理如下： 

借：资产减值损失——存货跌价损失   -9,561,414.51 

贷：存货跌价准备-9,561,414.51 

报告期存货跌价损失计提为负值主要是由于线上销售成衣类存货的影响，线

上销售成衣类业务为公司 2017 年度新收购的 DAI 资产包的业务。 

根据《企业会计准则第 1 号——存货》第十八条：企业通常应当按照单个存
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货项目计提存货跌价准备。对于数量繁多、单价较低的存货，可以按照存货类别

计提存货跌价准备。线上销售成衣类存货满足数量繁多、单价较低，因此按照存

货类别计提存货跌价准备。 

存货跌价准备的变动分为两种类型进行处理：1、多批次长库龄库存商品打

包作为清算商品卖给处理商，由于可以对应到相应的存货跌价准备，在卖出时核

销存货跌价准备，冲销相应的营业成本；2、在线上销售网站提高打折力度，继

续销售长库龄库存商品，由于为零售，不便对应计算单件产品的存货跌价准备，

故每月根据库龄计算存货跌价准备，差额计入资产价值损失。 

线上销售成衣类存货的跌价准备变动如下表所示： 

单位：万元 币种：人民币 

 

DAI 资产包 

收购日增加 
转回 转销 

外币报表

折算差异 
期末 

线上销售成衣 

跌价准备 
3,087.81 954.87 188.30 64.45 1,880.19 

收购日存货跌价准备为 3,087.81 万元，期末线上销售成衣库龄超过一年的库

存商品余额较收购日减少 2,714.30 万元，相应库龄超过一年的存货跌价准备减少

1,194.37 万元。因此期末的存货跌价准备比收购日大幅下降，形成存货跌价准备

转回，即存货跌价损失为负。 

DAI 资产包收购日以及年末的库存商品及跌价准备分品牌列示如下表： 

 

单位：万元  币种：人民币 

DAI 资产包收购日 

线上销售成衣 

库存商品分品牌 

1-90 天 90-180 天 180-360 天 大于 360 天 合计 

Chadwick's 1,908.63 724.28 759.42 917.47 4,309.80 

MetroStyle 740.49 207.88 449.75 470.01 1,868.13 

TerritoryAhead 805.56 269.35 334.04 547.27 1,956.22 

TravelsmithOutfitters 904.16 931.99 920.48 1,757.73 4,514.36 

ChasingFireFlies 2,946.36 628.09 591.64 2,536.88 6,702.97 

合计 7,305.20 2,761.59 3,055.33 6,229.36 19,351.48 

存货跌价准备分品牌 1-90 天 90-180 天 180-360 天 大于 360 天 合计 

Chadwick's - - 81.56 410.57 492.13 

MetroStyle - - 48.30 210.33 258.63 

TerritoryAhead - - 35.88 244.90 280.78 

TravelsmithOutfitters - - 97.20 773.40 870.60 

ChasingFireFlies - - 62.48 1,123.19 1,185.67 

合计 - - 325.42 2,762.39 3,087.81 
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单位：万元  币种：人民币 

期末线上销售成衣 

库存商品分品牌 
1-90 天 90-180 天 180-360 天 大于 360 天 合计 

Chadwick's 864.16 882.43 774.45 275.70 2,796.74 

MetroStyle 364.72 351.79 307.78 348.27 1,372.56 

TerritoryAhead 306.08 412.98 215.45 246.70 1,181.21 

TravelsmithOutfitters 987.68 906.90 1,031.06 1,145.73 4,071.37 

ChasingFireFlies 1,250.08 1,493.13 605.19 1,498.66 4,847.06 

合计 3,772.72 4,047.23 2,933.93 3,515.06 14,268.94 

存货跌价准备分品牌 1-90 天 90-180 天 180-360 天 大于 360 天 合计 

Chadwick's - - 83.18 123.38 206.56 

MetroStyle - - 33.06 155.85 188.91 

TerritoryAhead - - 23.14 110.40 133.54 

TravelsmithOutfitters - - 108.88 504.12 613.00 

ChasingFireFlies - - 63.91 674.27 738.18 

合计 - - 312.17 1,568.02 1,880.19 

②报告期期末存货跌价准备余额构成如下表 

单位：万元  币种：人民币 

存货分类 期末存货跌价准备 期初存货跌价准备 

线上销售成衣 1,880.19  

线下销售成衣 124.85 146.00 

装饰材料 138.73 126.89 

合计 2,143.77 272.89 

报告期线上销售成衣为商赢环球 2017 年度新收购的业务，为保证销售所需，

线上销售成衣要保持较高的库存量，线上销售成衣存货期末余额为 15,834.02 万

元（其中库存商品 14,268.94 万元），占存货账面值的 75.24%，库龄较长存货较

报告期初大幅增加，因此期末存货跌价准备金额大幅度增加。 

年审会计师回复： 

本期增加存货跌价准备 3,153.98 万元，其中 3,087.81 万元属于报告期商赢环

球收购新业务并购日的存货跌价准备余额。 

审计中，我们取得了各种销售模式及分类下的存货跌价准备的计算依据，取

得各类存货的库龄明细表并进行复核，重新计算了并购日以及期末存货跌价准备

以及存货跌价损失的金额，检查了商赢环球存货跌价损失的会计处理过程。本报

告期由于收购线上业务，期末线上销售成衣库龄较长的余额较收购日库龄较长的
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余额有所减少，故存货跌价准备转回，存货跌价损失为-956.14 万元；期初同期无

线上销售业务，故期末存货跌价准备余额有大幅增加。 

经我们复核计算，存货跌价准备余额及存货跌价损失发生额未发现不一致情

形。 

 

3.年报披露，报告期内前五名客户销售额 11.40 亿元，占年度销售总额

53.60%；其中关联方销售额 6.38 亿元，占年度销售总额 30.01%，关联方客户

为 Kellwood Apparel（以下简称 KA）。请公司补充披露： 

（1）结合销售模式，补充披露客户集中度较高的原因及合理性； 

公司回复： 

公司自有品牌及 ODM 业务的客户主要为美国各大型百货商场、电视购物平

台等（如 Macy's, Target, Evine）。OEM 业务中运动服装的主要客户为 Under 

Armour, 其为美国知名运动品牌，在全球有较高的市场占有率，占公司运动服装

总收入 98.64%。OEM 业务中其他品牌的最终客户为美国服装批发销售产业（如

Kellwood）。 

公司采用终端（卖场/商场）买断式的销售模式，将产品及销售压库风险转

嫁给商场，有利于业务规模扩大，而非传统式的 B2C 零售模式，使得有足够的

空间去创造新的产品或产品线。公司经过多年发展，利用供应链管理优势和品牌

优势与优质客户建立了长期稳定的合作关系，为公司业务的稳定发展奠定了基

础。所以，公司客户集中度相对较高在业务发展过程中逐步形成，适合公司运营

模式及业务发展需要，未来，公司将大力发展线上业务规模，同时，逐步发展直

销业务，逐步打造“线上+线下+直销”的服装立体营销模式。 

公司前五大客户收入情况 

单位：万元  币种：人民币 

客户名称 营业收入总额 收入占比 

Kellwood 63,827.07 30.01% 

Under Armour 19,367.82 9.11% 

Target Northern Campus 13,599.77 6.39% 

EVINE LIVE 9,184.24 4.32% 
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MACY'S MMG（Macys Merchandising Corporation） 8,012.90 3.77% 

合计 113,991.80 53.60% 

（2）结合经营情况，补充披露与 KA 交易的具体业务、业务必要性、是否

具有商业实质、回款情况； 

公司回复： 

Kellwood 前身于 1961 年成立，服装是其核心业务，主要定位青年女装。自

2012 年起公司子公司环球星光与 Kellwood Apparel 有贸易来往，并逐步发展为

其重要客户之一，目前成为环球星光的前五大客户之一。 

Kellwood Apparel 的快销时尚女装业务与公司服装供应链业务模式具有较强

的互补性，Kellwood 拥有多年成熟的美国服装市场销售的渠道，公司希望通过

其市场稳定的占有率来实现纵向资源整合以实现未来更大的收益，有利于公司业

务规模的扩张和发展，因此，公司与 Kellwood Apparel 的交易符合公司业务发展

的需要。 

Kellwood Apparel 的原账期 60 天，报告期账期变更为 75 天，截止至报告期

末，Kellwood Apparel的应收账款余额为2.38亿元人民币，无过期未支付的款项。 

报告期公司与 Kellwood Apparel 的交易和回款情况如下： 

单位：万元  币种：人民币 

单位名称 账期 
2017 年末

余额 

截止 2018 年 3 月

31 日已收回 
余额 

Kellwood Apparel, LLC (USA) 75 天 23,844.26 22,074.58 1,769.68 

 

（3）结合关联销售定价、回款政策等，说明相关关联交易的会计处理及其

对公司营业收入和利润的影响； 

公司回复： 

鉴于 2017 年 6 月 5 日，公司与上海亿桌实业有限公司、宁波景丰和投资合

伙企业（有限合伙）、吴丽珠和吴宇昌签署了《发行股份购买资产协议》，拟以

发行股份购买资产的方式收购上海创开企业发展有限公司 100%的股权。上述交

易完成后，吴宇昌、上海亿桌实业有限公司预计将直接或间接持有公司 5%以上

的股份。根据《上海证券交易所股票上市规则》（2018 年修订）的有关规定“根
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据与上市公司或者其关联人签署的协议或者作出的安排，在协议或者安排生效后，

或在未来十二个月内，将成为持有上市公司 5%以上的股份的法人或自然人，应

当视同为上市公司的关联人”。因此，吴宇昌和上海亿桌实业有限公司构成公司

的关联方。鉴于吴宇昌已构成公司的关联自然人，且预计在未来十二个月内，

Kellwood Apparel 将成为吴宇昌间接控制的企业，根据《上海证券交易所股票上

市规则》（2018 年修订）的有关规定 Kellwood Apparel 构成公司的关联方。因

此，公司与 Kellwood Apparel 交易形成关联交易，为此，公司按关联交易履行关

联交易审批流程，符合公司的内控管理流程。 

公司与 Kellwood Apparel 关联交易价格按市场交易价格确定。公司严格按照

内控流程确定订单的询价等流程，其交易价格是按照同类商品市场价格确定，相

关产品销售毛利率与同类业务非关联方销售毛利率相当，关联交易占公司报告期

营业收入的 30.01%，销售毛利占比为 23.06%，对公司营业收入和利润有较大影

响。公司对 Kellwood Apparel 的关联交易按收入会计准则的规定处理，在符合收

入确认条件时确认营业收入。 

单位：万元  币种：人民币 

客户名称 
关联交易

定价方式 

本年度 上年度 与公司关

系 毛利额 毛利率 毛利额 毛利率 

Kellwood 
合同协议

价 
17,750.31 27.81% 9,181.11 32.35% 关联方 

其他客户 
合同协议

价 
  22.19%   20.71% 非关联方 

 

客户名称 关联交易额 本年度毛利金额 

Kellwood 63,827.07 17,750.31 

主营业务占比 30.01% 23.06% 

 

（4）结合历年与 KA 的交易情况，说明本年度相关关联交易同比变化及其

原因。 

公司回复： 
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Kellwood 本年度及上年度收入及占比情况：   单位：万元  币种：人民币 

年度 销售收入 占主营业务收入比例 

2017 63,827.07 30.01% 

2016 28,380.55 14.80% 

公司与 Kellwood Apparel 多年合作以来，在双方多年良好合作互信基础上，

交易规模逐年增长，同时为其提供更多资源，包括给予一定的价格优惠、延长收

款期限等措施，使得公司在 Kellwood Apparel 取得大量订单，故在报告期内关联

销售金额大幅增长，同时毛利率相对下降。 

 

4.年报披露，报告期末应收账款 5.33 亿元，较上年同期 2.67 亿元同比增长

99.38%，年报披露系本期使用应收账款保理额度下降及重要客户应收账款信用

期延长所致。请公司补充披露： 

（1）结合公司保理额度变化情况、销售情况、信用政策及回款期限等，补

充披露公司开展保理业务的商业合理性、保理政策的变化情况及原因、应收账

款大幅增加的合理性； 

公司回复： 

1）公司开展保理业务的商业合理性： 

保理业务是一项以债权人转让其应收账款为前提，集融资、应收账款催收、

管理及坏账担保于一体的综合性金融服务。债权人将其应收账款转让给银行，不

论是否融资，由银行向其提供下列服务中的至少一项:(1)应收账款催收:银行根据

应收账款账期，主动或应债权人要求，采取电话、函件、上门催款直至法律手段

等对债务人进行催收。(2)应收账款管理:银行根据债权人的要求，定期或不定期

向其提供关于应收账款的回收情况、逾期账款情况、对账单等各种财务和统计报

表，协助其进行应收账款管理。(3)坏账担保:债权人与银行签订保理协议后，由

银行为债务人核定信用额度，并在核准额度内，对债务人无商业纠纷的应收账款，

提供约定的付款担保。按追索权可分为有追索权保理和无追索权保理。无追索权

保理指保理方凭债权转让向供应商融通资金后，即放弃对供应商追索的权利，保

理方独立承担买方拒绝付款或无力付款的风险。 

公司美国孙公司应收账款通过美国富国银行进行应收账款保理，将订单的收

https://www.baidu.com/s?wd=%E6%9C%89%E8%BF%BD%E7%B4%A2%E6%9D%83%E4%BF%9D%E7%90%86&tn=SE_PcZhidaonwhc_ngpagmjz&fenlei=mv6quAkxTZn0IZRqIHckPjm4nH00T1Y4n1ubmyFbuH6kmyR1PyPb0ZwV5Hcvrjm3rH6sPfKWUMw85NP7gdKWyh9GuA7EUMICmdq8uLK9uvdJX6K1TL0qnfK1TL0z5HD0IgF_5y9YIZ0lQzqlpA-bmyt8mh7GuZR8mvqVQL7dugPYpyq8Q1R3njnYrHmsns
https://www.baidu.com/s?wd=%E6%97%A0%E8%BF%BD%E7%B4%A2%E6%9D%83%E4%BF%9D%E7%90%86&tn=SE_PcZhidaonwhc_ngpagmjz&fenlei=mv6quAkxTZn0IZRqIHckPjm4nH00T1Y4n1ubmyFbuH6kmyR1PyPb0ZwV5Hcvrjm3rH6sPfKWUMw85NP7gdKWyh9GuA7EUMICmdq8uLK9uvdJX6K1TL0qnfK1TL0z5HD0IgF_5y9YIZ0lQzqlpA-bmyt8mh7GuZR8mvqVQL7dugPYpyq8Q1R3njnYrHmsns
https://www.baidu.com/s?wd=%E6%97%A0%E8%BF%BD%E7%B4%A2%E6%9D%83%E4%BF%9D%E7%90%86&tn=SE_PcZhidaonwhc_ngpagmjz&fenlei=mv6quAkxTZn0IZRqIHckPjm4nH00T1Y4n1ubmyFbuH6kmyR1PyPb0ZwV5Hcvrjm3rH6sPfKWUMw85NP7gdKWyh9GuA7EUMICmdq8uLK9uvdJX6K1TL0qnfK1TL0z5HD0IgF_5y9YIZ0lQzqlpA-bmyt8mh7GuZR8mvqVQL7dugPYpyq8Q1R3njnYrHmsns
https://www.baidu.com/s?wd=%E6%97%A0%E8%BF%BD%E7%B4%A2%E6%9D%83%E4%BF%9D%E7%90%86&tn=SE_PcZhidaonwhc_ngpagmjz&fenlei=mv6quAkxTZn0IZRqIHckPjm4nH00T1Y4n1ubmyFbuH6kmyR1PyPb0ZwV5Hcvrjm3rH6sPfKWUMw85NP7gdKWyh9GuA7EUMICmdq8uLK9uvdJX6K1TL0qnfK1TL0z5HD0IgF_5y9YIZ0lQzqlpA-bmyt8mh7GuZR8mvqVQL7dugPYpyq8Q1R3njnYrHmsns
https://www.baidu.com/s?wd=%E6%97%A0%E8%BF%BD%E7%B4%A2%E6%9D%83%E4%BF%9D%E7%90%86&tn=SE_PcZhidaonwhc_ngpagmjz&fenlei=mv6quAkxTZn0IZRqIHckPjm4nH00T1Y4n1ubmyFbuH6kmyR1PyPb0ZwV5Hcvrjm3rH6sPfKWUMw85NP7gdKWyh9GuA7EUMICmdq8uLK9uvdJX6K1TL0qnfK1TL0z5HD0IgF_5y9YIZ0lQzqlpA-bmyt8mh7GuZR8mvqVQL7dugPYpyq8Q1R3njnYrHmsns
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款权转让给美国富国银行，为银行买断型无追索权的保理。公司美国孙公司将全

部应收账款进行保理，在每一笔订单发货后，将订单、发票等信息经美国富国银

行确认后即更新为对美国富国银行的应收账款。 

公司美国孙公司通过美国富国银行进行应收款保理，商业目的主要是：①保

理业务是一种集融资、结算、账务管理和风险担保于一体的综合性服务业务，通

过保理业务，帮助公司控制信用风险以及实现风险转移，加速应收账款回收，加

快资金周转。②通过与保理商（美国富国银行）进行应收款保理业务合作，与保

理商建立综合授信业务，拓展公司融资渠道。 

2）保理政策的变化情况 

报告期公司美国孙公司未改变保理政策。但报告期末应收保理商余款增加，

主要是报告期末公司根据当期时点的营运资金需求，同时考虑到节省提取保理的

手续费等因素，未向保理商申请保理应收账款提款，故年底公司应收账款中对应

Wells Fargo余额为1.27亿元，比上年末余额增加1.27亿元，账期均在0-60天内。 

单位：万元  币种：人民币 

 2017 年 12 月 31 日 2016 年 12 月 31 日 变动 

应收保理余额 12,650.51 - 12,650.51 

 

3）应收账款大幅增加的合理性 

报告期末应收账款余额为5.36亿元，较2016年末增加约2.58亿元。主要影响

因素为应收保理商Wells Fargo余款增加1.27亿元，同时，报告期公司与Kellwood 

Apparel交易额增加，实现了营业收入6.38亿元，报告期末应收账款余额增加1.77

亿元。以上主要因素影响了2017年末应收账款大幅增加，年末保理款和应收

Kellwood Apparel等货款均在账期内，无重大信用风险。 

 

（2）余额前五名应收账款占比 91.05%，补充披露余额前五名大额应收账

款的形成原因、是否涉及关联方、款项回收进展以及可能存在的风险； 

公司回复： 

 

 

单位：万元  币种：人民币 
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单位名称 
款项的

性质 
期末余额 账龄 

占应收账款款

年末余额合计

数的比例（%） 

坏账准备 

Kellwood 

Apparel, LLC 

(USA) 

货款 23,844.26 
0-6 个月（含 6 个

月） 
44.50  

Wells Fargo【注】 保理款 12,650.51 
0-6 个月（含 6 个

月） 
23.61  

Romex Textiles 

Inc. 
货款 4,756.53 

0-6 个月，6 个月-1

年、1-2 年 
8.88 48.13 

Complete 

Clothing 

Company Inc 

货款 4,774.27 
0-6 个月（含 6 个

月） 
8.91  

Fabric Selection 

Inc. 
货款 2,757.98 

0-6 个月，6 个月-1

年、 
5.15 2.94 

合计 / 48,783.54 / 91.05 51.07 

1）应收账款的形成原因： 

年报披露的应收账款余额前五大中，应收账款的形成均为已经发货尚未收到

的货款。 

Kellwood Apparel、Complete Clothing 等客户为子公司环球星光重要的客户，

报告期公司与 Kellwood Apparel、Complete Clothing 等服装批发商的销售额增加，

该部分销售收入来源为香港子公司 Star Ace 和 Orient Gate，其未参与应收账款保

理，故年末的应收账款余额为尚未收回的货款。 

Roemx Textiles 和 Fabric Selection 为公司面料销售客户，由于面料为整个服

装生产及供应链的最初端，故一直以来面料的应收账款账期较长。这两家面料客

户为公司长久合作的客户，历史上未曾发生应收账款风险。 

Wells Fargo 即为美国子公司的应收账款保理商，年末应收账款余额为尚未向

保理商申请提现的货款。 

应收账款余额前五大中，Kellwood Apparel,LLC 由于上市公司正筹划重大资
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产重组，拟通过发行股份购买资产的方式收购上海创开 100%的股权，并同时发

行股份募集配套资金。本次发行股份购买资产的交易对方在本次交易前与公司不

存在关联关系。本次交易完成后，吴宇昌、上海亿桌预计将直接或间接持有公司

5%以上的股份。根据《上海证券交易所股票上市规则》（2018 年修订）（以下简

称“《股票上市规则》”）的有关规定“根据与上市公司或者其关联人签署的协议

或者作出的安排，在协议或者安排生效后，或在未来十二个月内，将成为持有上

市公司 5%以上的股份的法人或自然人，应当视同为上市公司的关联人”。因此，

吴宇昌和上海亿桌构成公司的关联方。鉴于吴宇昌已构成公司的关联自然人，且

预计在未来十二个月内，资产包将成为吴宇昌间接控制的企业，根据《股票上市

规则》的有关规定，资产包亦构成公司的关联方。公司未来与资产包进行的交易

构成关联交易，故 Kellwood Apparel 在 2017 年度被认定为关联方。 

2）款项收回进展以及可能存在的风险： 

Kellwood Apparel、Complete Clothing、Roemx Textiles 和 Fabric Selection 等

客户为公司重要的销售客户，客户都是多年合作关系，历史回款中未出现坏账情

况，同时客户的财务和经营状况未出现重大波动，回款进程较以往无重大变化，

因此风险不大。Wells Fargo 为美国子公司的应收账款保理商，年末应收账款余额

为尚未向申请提现的货款，不存在收款风险。款项收回情况如下： 

单位：万元  币种：人民币 

单位名称 账期 
2017 年 

末余额 
已收回 未收款 说明 

Kellwood Apparel, LLC (USA) 75 天 23,844.26 22,074.58 1,769.68 正常 

Wells Fargo   12,650.51 15,435.18 -2,784.67 正常 

Romex Textiles Inc. 90 天 4,756.53 1,308.09 3,448.44 
正常，跨境

票据结算 

Complete Clothing Company 

Inc 
30 天 4,774.27 4,387.97 386.30 正常 

Fabric Selection Inc. 120 天 2,757.98 1,485.98 1,272.00 
正常，跨境

票据结算 

合计 
 

48,783.55 44,691.80 4,091.75 
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（3）报告期内对应收账款坏账准备计提比例进行会计估计变更，将账龄在

0-6 个月的应收账款及其他应收款的坏账计提比例由 3%变更为 0%；账龄在 0-6

个月的应收账款期末余额为 5.05 亿元，占应收账款期末余额合计数的 94.75%；

账龄在 1 年以内的应收账款期末余额为 5.31 亿元，同比增长 93.54%。请公司补

充披露 0-6 个月应收账款的形成原因、1 年以内应收账款大幅增加的商业合理性

及业务背景，并结合期后回款及历史账款的回收情况，进一步分析坏账准备计

提的充分性，请年审会计师发表意见。 

公司回复： 

公司报告期 1 年以内应收账款 53,084.01 万元，其中 0-6 个月应收账款

50,509.32 万元，6-12 个月应收账款 2,574.68 万元，全部为未到期的销售货款，

因四季度销售额增长，同时，由于部分客户账期较长（如面料客户收款账期为

90 天到 120 天），影响期末应收账款余额增加，使 1 年以内应收账款较上年增长

92.78%，所以公司认为应收账款期末余额的增加符合公司业务情况。公司按账龄

分类并按规定充分计提了相应的坏账准备，上述大部分款项在报告期后已经收回，

公司认为坏账准备计提是充分性的。 

年审会计师回复： 

0-6 个月应收账款全部为销售货款。1 年以内应收账款的增加主要为应收

Kellwood Apparel, LLC 及应收 Wells Fargo 保理款。应收 Kellwood Apparel, LLC

款项同比增加 17,784.58 万元，因环球星光公司与 Kellwood Apparel 多年合作以

来，在双方多年良好合作互信基础上，交易规模逐年增长，同时相互提供更多的

资源，包括给予一定的价格优惠、延长收款期限等措施，使得本期销量增加，期

末应收款增加；应收 Wells Fargo 保理款同比增加 12,650.51 万元， 2017 年年末

根据各公司的营运资金需求，同时考虑到节省提取保理的手续费和美国银行存款

利率低等共同因素，未向保理商申请应收账款保理提现，导致期末应收款增加。

其他一年以内应收款增加也均为销售增加引起。 

审计中我们结合销售订单对选取样本（如 Kellwood Apparel, LLC 及 Wells 

Fargo）进行了询证，保证了应收账款、销售收入业务确认的真实性；对于应收

账款的期末余额复核了其账期划分的正确性；查看了期后回款，如金额较大的

Kellwood Apparel, LLC 及 Wells Fargo 保理款在期后基本全部回款，并且注意到
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Kellwood Apparel, LLC 及 Wells Fargo 保理款历史回款中无坏账情况存在，因此

我们认为应收账款期末余额的增加符合企业业务情况，并且坏账准备的计提是充

分的。 

 

5.年报披露，报告期期末其他应收款 2.33 亿元，较上年同期 6,605.06 万元

同比增长 253.12%；其中报告期内新增同上海创开的往来暂借款 1.95 亿元，占

其他应收款期末余额合计数的 71.24%，该项其他应收款计提坏账准备 548.87 万

元。请公司结合该往来暂借款的交易背景及进展，补充披露坏账准备计提的充

分性，请年审会计师发表意见。 

公司回复： 

交易背景：公司为了贯彻落实的企业发展战略，着力加强国际服装产业布局，

增强核心竞争力，公司筹划了发行股份购买资产并募集配套资金暨关联交易的重

大资产重组事项，在重大资产重组的前提下，商赢环球与上海创开进行了以下事

项，2017 年 4 月 11 日，商赢环球签署了《商赢环球股份有限公司关于委托环球

星光国际控股有限公司代付重组诚意金的函》，根据该函，商赢环球将会指定一

家在境外成立的购买主体从 Kellwood Company，LLC、Sino Jasper Holding 

Limited 处分别购买 Kellwood Apparel 股份以及 Kellwood HK Limited 100%股权

（以下简称“拟定交易”）。由于时间限制，商赢环球首先委托环球星光应于 2017

年 4 月 12 日向卖方指定的账户支付总额为 2,800 万美元的意向金，该笔款项系

商赢环球通过其拟境外成立的购买主体向环球星光的借款，借款期限不少于 1

年。2017 年 4 月 12 日，环球星光向卖方指定账户支付了 2,800 万美元的意向金。

2017 年 5 月 3 日，商赢环球与卖方签署《Termination Agreement》（以下简称“终

止协议”），终止商赢环球与卖方就拟定交易下的全部谈判，且同意上海创开企业

发展有限公司（以下简称“上海创开”）可与卖方谈判该拟定交易，上海创开或其

指定购买方（以下简称“买方”）和商赢环球分别向卖方签署《Instruction》，共同

确认该意向金转为拟定交易项下应由买方向卖方支付的意向金，并同意卖方无需

向商赢环球归还该意向金。同日，上海创开同意继承在《商赢环球股份有限公司

关于委托环球星光国际控股有限公司代付重组诚意金的函》项下的、商赢环球通

过其拟境外成立的购买主体对环球星光的负债，即本金 2,800 万美元。并签署《借
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款协议》和《借款协议之补充协议》。根据借款协议约定，如果本次拟定交易无

法完成而导致卖方应当退还意向金的，上海创开同意卖方将意向金直接退还至

StarAce 指定账户；如果在借款期限届满时，卖方未退回意向金，则由上海创开

向环球星光归还 2,800 万美元的借款。借款年利率为 9.6%，借款期限至 2017 年

10 月 31 日，由上海创开的实际控制人吴宇昌先生承担连带责任担保，保证期间

为债务履行期届满之日起两年。根据补充协议约定，香港创开有限公司将作为共

同借款方，后借款期限延至 2018 年 6 月 30 日。 

进展如下：2017 年 7 月，上海创开已取得了上海市发展和改革委员会颁发

的《项目备案通知书》（沪发改外资 [2017]67 号），同意上海创开收购

KellwoodApparel,LLC100%的股份单位及 Kellwood HK LTD100%的股份的交割。

2017 年 12 月，上海创开已取得了上海市商务委员会颁发的《企业境外投资证书》

（境外投资证第 N3100201700662 号），批准上海创开收购 Kellwood 

Apparel,LLC100%的股份单位。2017 年 12 月 28 日，上海创开与 Sino Jasper 

Holdings LTD、Kellwood Company,LLC 和 Kellwood Apparel,LLC 签订了《UPA

第一次修订案》；同日，上海创开与 Sino Jasper Holdings LTD 和 Kellwood HK LTD

签订了《SPA 第一次修订案》，将 UPA 及 SPA 的交割截止日期延长至 2018 年 6

月 30 日（UPA：指股份单位收购协议，SPA：指股份买卖协议）。本次交易尚需

履行的审批（或备案）程序包括但不限于：（1）前次交易通过美国反垄断审查；

（ 2）上海创开完成 Kellwood Apparel,LLC100%的股份单位及 Kellwood 

HKLTD100%股份的交割；（3）本次交易经上市公司董事会审议通过；（4）本次

交易经上市公司股东大会审议通过；（5）本次交易通过美国反垄断审查；（6）中

国证监会对本次交易的核准；（7）其他可能涉及的如外汇管理部门的批准或备案

程序。 

坏账计提的充分性：公司根据会计政策的规定，于资产负债表日将其他应收

上海创开企业发展有限公司的往来款，单独进行减值测试，因该款项尚在合同有

效期内，并且重组正在进行，故不存在发生减值的迹象，因此公司按照组合中账

龄分析法计提坏账准备。上海创开期末余额 0-6 个月的金额为 1,178.95 万元，6

个月-1 年以内的金额为 18,295.76 万元，根据公司采用账龄组合计提坏账准备的

比例规定，计算得出上海创开的坏账为 548.87 万元，因此公司认为上海创开坏
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账准备的计提是充分的。 

年审会计师回复： 

审计中，我们结合内控审计检查了商赢环球公司与上海创开公司往来款的形

成过程，及商赢环球公司履行的决策程序。针对该借款我们询证了上海创开公司，

并得到了确认。 

根据商赢环球公司会计政策的规定，于资产负债表日将其他应收款余额大于

500 万元的应收款项划分为单项金额重大的应收款项，逐项进行减值测试，有客

观证据表明其发生了减值的，根据其未来现金流量现值低于其账面价值的差额，

确认减值损失，计提坏账准备，经单独测试未发生减值的，按账龄分析法计提坏

账准备。资产负债表日其他应收上海创开的余额大于 500 万元，对其单独进行减

值测试，该款项尚在合同有效期内，并且重组正在进行，无证据表明有发生减值

的迹象，因此按照组合中账龄分析法计提坏账准备。应收上海创开期末余额 0-6

个月的金额为 1,178.95 万元，6 个月-1 年以内的金额为 18,295.76 万元，根据公

司采用账龄组合计提坏账准备的比例规定，计算得出创开的坏账为 548.87万元，

因此我们认为对上海创开坏账准备的计提是充分的。 

 

二、关于公司财务信息 

6.年报披露，公司在期末对孙公司 APS  Global 的客户关系进行了以财务

报告为目的的减值测试，依据评估报告对 APS Global 的客户关系计提减值准备

186.14 万美元（折合人民币 1,216.28 万元），期末无形资产中客户关系的账面

价值为 1.45 亿元。请公司补充披露： 

（1）结合企业会计准则，说明将客户关系计入无形资产的依据、形成原因

及判断标准、摊销情况、对公司经营的影响，以及本次计提减值的充分性； 

公司回复： 

（1）计入无形资产的依据、形成原因及判断标准 

客户关系是企业所拥有，能够从企业中分离或者划分出来，能够结合其他类

资产出售，符合无形资产定义中的可辨认性标准；APSGlobal 的客户关系是

APSGlobal 与客户之间所建立起来的关系所体现的价值，能够为企业带来预期经

济利益，与客户关系有关的经济利益很可能流入企业，符合《企业会计准则—无
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形资产》中对无形资产的定义。公司将该客户关系据此计入无形资产。 

2014 年 1 月 14 日，APS Global 收购了 APS Inc LLC（以下简称“APS Inc”）

的全部资产和负债，并聘请了 Birch Valuation, LLC 对 APS Inc 在该基准日的整体

价值进行了评估。根据评估报告 APS Inc 客户关系的公允价值为 2,000 万美元。 

公司在 2016年 10月 2 日完成对环球星光国际控股有限公司 95%股权的收购。

无形资产中客户关系以上海申威资产评估有限公司（沪申威评报字〔2016〕第

0911 号）经评估后的公允价值重新计量。APS 客户关系的公允价值重新计量后

账面价值为 680 万美元，其中原值为 1,041.48 万美元，累计摊销 361.48 万元美

元，按直线法分 15 年摊销。 

（2）摊销情况 

单位：万元  币种：人民币 

  账面原值 累计摊销 减值准备 账面价值 

并购日评估调整后 6,954.81 2,413.91 - 4,540.90 

报告期末 6,805.25 2,811.93 1,216.28 2,777.04 

 

（3）对公司经营的影响，以及本次计提减值的充分性 

报告期公司对孙公司 APS Global 的客户关系进行了以财务报告为目的的减

值测试。由于 APS 的主要客户 Under Amour 公司的订单量下降，且预计未来存

在难以恢复的迹象，为此，公司委托上海申威资产评估有限公司对该客户关系进

行了减值测试，为真实反映该客户关系的价值，公司按谨慎原则依据（沪申威评

报字〔2018〕第 1227 号）评估报告的评估结果对 APS Global 的客户关系计提减

值准备 186.14 万美元（折合人民币 1,216.28 万元），此项计提影响公司当期利润

减少。公司认为，计提减值额是充分的。 

年审会计师回复： 

客户关系的初始形成为企业并购按照评估公允价值入账形成的，直线法按预

计可使用年限 15 年摊销。2016 年 10 月 2 日商赢环球收购了环球星光国际控股

有限公司，涉及的客户关系以上海申威资产评估有限公司（沪申威评报字〔2016〕

第 0911 号）经评估后的公允价值进行了重新计量。 

报告期末，由于 APS Global 客户关系存在减值迹象，且预计未来存在难以

恢复，商赢公司按谨慎原则依据（沪申威评报字〔2018〕第 1227 号）评估报告
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的评估结果对 APS Global 的客户关系计提减值准备 186.14 万美元（折合人民币

1,216.28 万元），此减值计入利润表资产减值损失项目中，减少当期利润 1,216.28

万元。 

审计中，我们对收购日无形资产——客户关系的确认进行了复核，客户关系

能够给企业带来经济利益，并且成本可以计量，符合无形资产的确认标准。我们

按照预计可使用年限对客户关系摊销进行了重新计算，摊销计算无差异。对期末

利用评估机构的评估结果计提减值损失的 APS Global 客户关系涉及的评估报告

与评估师进行了讨论（详见“问询问题二、6（2）”），因此，我们认为报告期计

提 APS Global 客户关系减值准备是充分和公允的。 

 

（2）结合该孙公司的经营情况，补充披露该项无形资产是否存在继续减值

的风险。请年审会计师发表意见。 

年审会计师回复： 

2017 年度 APS Global 公司销售收入主要来自于 Under Amour 公司代加工产

品收入，其客户关系价值也主要体现为与 Under Amour 公司的客户关系。销售收

入近三年持续减少，主要由于来自于 Under Amour 公司的订单持续减少，期末管

理层判断与 Under Amour 公司的客户关系有发生减值的迹象。公司聘请专业的评

估机构对与 Under Amour 公司的客户关系进行了减值测试。 

审计中，我们与评估师讨论了收入的预测趋势，检查了客户关系收益贡献额

的计算和所采用的折现率，未发现不合理；同时对本次评估与收购合并日确认无

形资产客户关系公允价值评估时的评估方法、评估假设、评估参数进行了对比讨

论，均未发现重大不一致的情况。根据 APS Global 公司的整体经营安排，公司

未来销售不仅仅依托 Under Amour 公司，同时会开发新的客户以及将自己生产的

产品放到新收购的实体店中销售。根据目前的预测，以及 2018 年第一季度的经

营情况，无形资产不存在继续减值的风险。 

 

7.年报披露，公司于 2016 年 10 月 2 日完成了收购环球星光 95%股权的事

宜，确认商誉 13.71 亿元；环球星光承诺期第一年（即 2016 年 10 月 2 日至 2017

年 10 月 1 日）扣非后净利润为 1.39 亿元，业绩承诺完成率约为 33.61%。请公
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司补充披露： 

（1）结合实际业绩情况，补充披露业绩承诺未完成的主要原因、前期商誉

确认的决策依据、前期商誉确认是否审慎； 

公司回复： 

1、实际业绩完成情况 

公司委托立信会计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称：“立信所”）对环

球星光承诺业绩进行专项审计，根据立信会计师事务所（特殊普通合伙）出具的

《环球星光国际控股有限公司专项审计报告及合并财务报表》（信会师报字[2018]

第ZA10156号），环球星光承诺期第一年（即2016年10月2日至2017年10月1日）

扣除非经常性损益后的净利润为人民币138,766,608.21元，与环球星光承诺期第

一年承诺业绩差额为人民币274,048,571.79元，业绩承诺完成率约为33.61%。（注:

环球星光承诺期第一年承诺业绩6,220万美元以2017年9月30日的美元兑人民币

汇率1：6.6369折算成人民币为412,815,180.00元）。 

环球星光承诺期第一年业绩差额计算公式如下： 

环球星光承诺期第一年业绩差额=环球星光承诺期第一年承诺净利润-环球

星光承诺期第一年扣除非经常性损益后的实际净利润

=412,815,180.00-138,766,608.21=274,048,571.79元人民币 

2、业绩承诺未完成的主要原因 

（1）罗永斌及杨军共同向公司作出的业绩承诺是基于环球星光现有资产经

营情况、对外横向收购战略及其拥有的基础整合配套平台（包括专业国际化管理

层团队、供应链管理和研发设计人才储备等），结合部分募集资金对其增资补充

运营资金情况，通过自有品牌的进一步推广和对外收购整合战略基础上，且以收

购完成交割之日起连续12个月、第13个月-24个月、第25月-36个月进行的估算。 

环球星光目前正积极推动持续并购计划收购服装行业优质资产，并通过并购

后整合降低成本费用，产生供应链协同效应。2017 年 6 月 6 日，公司披露了关

于环球星光现金购买境外服装类电子商务企业的《商赢环球股份有限公司重大资

产购买预案》及其他相关配套文件，并于 2017 年 8 月 7 日完成交割。后续环球

星光对此次重大资产重组的相关经营性资产的协同整合将有助于整体业绩的提

升，但此次重大资产重组对环球星光承诺期第一年业绩贡献有限。 



29 

 

此外，由于市场及政策等多重因素的影响，公司未能按照原有的计划完成其

他相关的并购整合工作，对环球星光的业绩造成了一定影响。 

（2）随着美国经济发展及消费偏好的变化，以及亚马逊公司等服装电商发

展因素的影响，不仅改变了消费者的消费习惯，同时也较大地改变了终端百货的

运营利润，美国百货行业也因此受到了较大的冲击。环球星光的主要客户包括梅

西百货（目前在纽交所上市）、TARGET 等在内的美国各大百货公司对环球星光

的采购量下降，直接影响了环球星光的业绩。 

（3）Under Armour Inc.（Under Armour 是全球知名的高端和专业运动品牌

公司，目前在纽交所上市、为标准普尔 500 指数之一）是环球星光子公司 Apparel 

Production Services Global,LLC 高端运动服装板块的第一大客户，由于其销售额

同比增速放缓，对环球星光的订单采购量的下降，也直接影响了环球星光的业绩。 

3、前期商誉确认的决策依据 

公司现金收购环球星光国际控股有限公司，北京天健兴业资产评估有限公司

天兴评报字（2014）第 1312 号评估报告，采用收益法和市场法对环球星光全部

股东权益进行评估，评估机构采用收益法评估结果作为环球星光全部股东权益价

值的评估结论，以 2014 年 8 月 31 日为基准日，环球星光 100%股权评估值为

205,431.76 万元，环球星光 95%股权的评估值为 195,160.17 万元。交易双方确认

环球星光 95%股权的交易价格为 188,000 万元，评估报告经公司第六届董事会第

十二次临时会议决议审议通过。 

2016 年 10 月 2 日商赢环球以交易价格 1,880,000,000.00 元收购环球星光国

际控股有限公司 95%股权，环球星光国际控股有限公司拥有 Star Ace、Orient Gate、

Diamond Dragon、 Star Property、Oneworld、Unger 、APS Global、APS ES 八家

公司的全部股东权益，收购对价与合并日环球星光 95%的可辨认净资产公允价值

509,222,556.09 元（根据沪申威评报字〔2016〕第 0911 号评估报告）之间的差额

1,370,777,443.91 元，公司根据会计准则的规定确认为商誉。 

4、前期商誉确认是否审慎 

公司委托上海申威资产评估有限公司对环球星光国际控股有限公司收购日

的各项可辨认资产及负债价值进行评估，评估范围为环球星光国际控股有限公司

在 2016 年 9 月 30 日各项可辨认资产及负债，并出具沪申威评报字〔2016〕第
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0911 号评估报告，公司根据《资产收购协议》的规定及评估报告结果，并对收

购日的各项可辨认资产及负债进行具体分析，并基于当期对环球星光未来经营预

期审慎判断的基础上按照会计准则的相关规定确认了商誉，并履行了必要的程序，

公司认为是审慎的。 

 

（2）商誉减值测试的过程、参数及商誉减值损失的确认方法； 

公司回复： 

公司将环球星光国际控股有限公司作为确定为与商誉相关的资产组组合进

行减值测试。 

公司基于历史实际经营数据（参见下述备注 1）及宏观经济发展趋势（参见

下述备注 2）等制定最近一期财务预算和未来规划目标，预期收入增长率不超过

行业增长率，预测毛利率和费用率根据历史数据，编制未来现金流量预测（参见

下述备注 3），并假设 5 年之后现金流量保持不变。公司委托上海申威资产评估

有限公司，以商誉减值测试为目的涉及的环球星光国际控股有限公司股东全部权

益价值进行估算，并发表专业意见。 

预测中净利率平均增长率为 8.66%，自由现金流量增长率为 8.98%。根据备

注 2 国外经济数据并综合分析比较国内行业状况，企业未来增长率预测相对合理。

评估采用的折现率主要采用资本资产加权平均成本模型(WACC)确定折现率。总

资本加权平均回报率利用以下公式计算：
  eedd wrwtrr  1

。

其中无风险收益率选择美国国债（Treasury Securities）到期收益率作为无风险收

益率，股权风险超额回报率根据 Aswath Damodaran 发布的美国市场风险溢价，

可比公司选取的是美国资本市场的可比上市公司，最终取得折现率为 11.70%。 

根据上海申威资产评估有限公司的评估报告（沪申威评报字〔2018〕第 1223

号），经采用收益法评估，环球星光国际控股有限公司股东全部权益价值在评估

基准日 2017 年 12 月 31 日的评估值为 239,800.00 万元。大于 2017 年 12 月 31

日环球星光国际控股有限公司资产组（含商誉）以公允价值持续计算的账面价值

228,337.80 万元，无需计提商誉减值准备。 

备注 1：历史实际经营数据： 

环球星光国际控股有限公司近 2 年主营业务收入数据具体如下： 
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单位：万元  币种：人民币 

项目 2017 年度 2016 年度 

一、营业收入 218,566.96 191,797.85 

减：营业成本 141,176.05 130,262.20 

销售费用 41,966.52 21,107.39 

管理费用 20,111.46 23,016.13 

二、营业利润 14,209.02 15,553.43 

四、净利润 11,925.35 14,065.30 

五、净利润率 5.46% 7.33% 

 

报告期环球星光营业收入比上年增长 13.96%，净利润下降 15.21%，营业收入增长主要

是报告期收购 DAI 资产包业务影响，同时，APS 由于主要客户 Under Amour 订单量减少收

入减少。净利润率下降主要是 DAI 资产包业务期间费用相对较高，同时 APS 公司计提无形

资产客户关系减值及盈利下降等影响整体净利润率有所下降。 

备注 2：宏观经济发展趋势 

美国经济复苏前景乐观，总体形成了高增长、低通胀、低失业的良好态势。IMF2017

年 10 月份调高了美国经济增长预期，上调 2017 年预期增速至 2.2%，此前预期 2.1%；上调

2018 年预期增速至 2.3%，此前预期 2.1%。2017 年以来，美国的通胀低迷数据与良好的增

长、就业数据形成显著性对比，对美国经济走势形成了差异性的指向，意外走低的通胀水平

成为美联储加息摇摆不定的重要原因。 

2017 年第一季度和第二季度，美国实际 GDP 同比增速分别为 2%和 2.2%，较 2016 年

同期增速有所上升，处于较高水平和上行态势。私人投资同比增速自 2016 年第四季度转正，

但目前同比增速仍然较慢，2017 年前两季度分别为 1.66%和 3.34%。商品和服务净出口同比

增速自 2016 年三季度开始起底回升，2017 年前两季度的增速分别为 6.5%和 7.2%。私人消

费同比增速为 2.87%和 2.73%，作为消费占 GDP 比重 70%的消费大国，稳定的消费增长很

大程度上支撑了 GDP 较快增速。2017 年 6 月以来的零售销售同比增速增幅扩大，也验证了

消费增长较为强劲。 
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美国实际 GDP 和部分分项同比增速 

 

资料来源：公开资料整理 

美国零售和食品服务销售额同比、环比增速 

 

资料来源：公开资料整理 

2017 年以来，美国 ABC News 消费信心指数一直呈现出稳步上扬的态势。 

密歇根和 OECD 消费者信息指数 

 

资料来源：公开资料整理 
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美国 ABC News 消费信心指数走势 

 

自 2017 年 3 月以来，美国失业率保持在 5%以下，而 9 月失业率更是录得 4.2%的

低水平，创下近 17 年以来历史新低。2017 年 9 月非农新增就业人数由正转负，新增就

业为-3.3 万人，低于预期水平。而 7 月和 8 月美国新增非农就业人数分别为 13.8 万和 16.9

万人。非农就业的断崖式正负跳转，主要是因为飓风的影响造成招聘活动停歇和劳工的

暂时性失业。飓风带来的新增就业的减少，并不影响对美国劳动力市场就业情况比较乐

观的判断，这可以从 9 月的失业率新低和 63.1%的劳动参与率新高得以交叉验证。飓风

后的重建工作和就业恢复会使得四季度新增就业数据大概率转负为证。美国非农就业人

员平均时薪同比增速加快，目前达 2.9%，为 2009 年以来最快增速。工资收入的平稳增

长对美国消费起到促进作用，支撑经济平稳增长。 

服装行业需求分析： 

美国服装需求在 2016 年达到 875 亿美元，在 2006 - 2016 年期间平均每年增长

0.2％。服装市场本质上是周期性的，因消费者消费活动而波动。虽然服装构成了基本的

必需品，但在经济困难和高失业率时期，消费者购买廉价商品和更换服装的频率较低。

但是，服装产品的生命周期相对较短，时尚潮流不断推动销售。 

2016 年服装进口总额为 818 亿美元，2006 年至 2016 年期间平均每年增长 1.5％。

进口额最大的国家是中国，占 2016 年进口额的 36％。其他主要来源国包括越南（13％），

孟加拉国（6.2％）和印度尼西亚（5.6％）。 
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备注 3：未来现金流量预测 

单位：万元 币种：人民币 

项目 \ 年份 2018 2019 2020 2021 2022 

营业总收入 258,464.97  281,710.58  296,778.45  308,347.48  318,596.82  

企业自由现金流 18,283.69  19,344.55  22,810.15  24,506.43  26,392.77  

（注：本经营预测不包含环球星光未来并购项目业绩） 

本次对环球星光的未来收益预测是从详细分析公司的历史产品销售及收入规模、结构、

增长情况，以及毛利率水平着手，结合公司现有订单及合作协议展开的并最终预测净利率年

平均增长率为 8.66%，自由现金流量年平均增长率为 8.98%。根据备注 2 国外经济数据并综

合分析比较国内行业状况，企业未来增长率预测相对合理。 

（3）结合环球星光经营的情况，说明商誉减值计提是否充分。请年审会计

师发表意见。 

年审会计师回复： 

商誉减值测试依据《企业会计准则—资产减值》的规定，比较相关资产组或

者资产组组合的账面价值与其可收回金额，根据相关会计准则的规定，可收回金

额应当根据资产的公允价值减去处置费用后的净额与资产预计未来现金流量的

现值两者之间孰高者确定。由于资产的公允价值减去处置费用后的净额无法可靠

估计，按照规定，应当以资产预计未来现金流量的现值作为其可收回金额。因此

企业选取资产预计未来现金流量的现值作为其可收回金额与相关资产组或者资

产组组合的账面价值进行比较，确定商誉是否减值。 
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资产预计未来现金流量的现值作为其可收回金额，可以用收益法评估。 

商赢环球收购环球星光后，在承诺第一期未完成承诺业绩，原因详见“问询

问题二、7（1）”中公司回复，环球星光 2017 年销售收入较 2016 年度有所增长，

净利润较 2016 年有所下降主要是由于客户关系减值以及由于并购引起的整合费

用增加的原因。在此种情况下，2018 年初，管理层聘请专业的评估机构对商誉

进行减值测试。 

审计中，我们与评估师讨论了收入的预测趋势，检查了现金流量预测过程和

所采用的折现率，未发现不合理；同时对本次评估与收购评估时的评估方法、评

估假设、评估参数进行了对比讨论，均未发现重大不一致的情况。故可以采用环

球星光股东全部权益价值的评估值。 

根据上海申威资产评估有限公司以 2017 年 12 月 31 日为基准日按照收益法

出具的评估报告【沪申威评报字(2018)第 1223 号】，环球星光国际控股有限公司

与商誉相关的环球星光股东全部权益价值为 239,800.00 万元，大于 2017 年 12

月 31 日环球星光国际控股有限公司资产组（含商誉）账面价值 228,337.80 万元，

故商赢环球期末商誉不存在减值迹象。 

 

8.年报披露，报告期期末预收款项 1,502.70 万元，较上年同期 27.96 万元大

幅增长；其中 1 年以上预收款项 1,009.22 万元，显著高于上年同期预收款项总

额。请公司补充披露预收款项的业务背景、具体情况、交易对方及其是否存在

关联关系、交易的结算方式、形成一年以上预收款项的具体原因。 

公司回复： 

预收款项具体情况列示如下表： 

单位：元  币种：人民币 

预收款项 1 年以内 1 年以上 合计 

礼品卡（Gift Card） 448,151.05 1,456,698.68 1,904,849.73 

商品卡（Merchandise Credit） 4,469,473.12 8,401,088.20 12,870,561.32 

其他 17,112.77 234,428.00 251,540.77 

合计 4,934,736.94 10,092,214.88 15,026,951.82 

报告期内收购的 DAI 资产包业务为线上销售，存在礼品卡（Gift Card）与商
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品卡（Merchandise Credit）两种形式的预收款项，这是线上零售业普遍存在的。

这两种预收款项的交易对方即公司线上销售的个人客户，不存在关联关系。 

礼品卡（Gift Card）即预售的充值卡，可以用于等值的未来消费；商品卡

（Merchandise Credit）则是由于客户退货而返还到客户个人账户，用于未来消费

的等值代金券。 

由于礼品卡与商品卡不存在使用期限的限制，因此形成了一年以上的预收款

项。 

 

9.年报披露，报告期内公司支付的其他与经营活动有关的现金 4.43 亿元，

较上年发生额 9,709.89 万元同比增长 355.76%。请公司补充披露： 

（1）报告期内公司支付的运输及报关费 9,694.82 万元，较上年同期 1,143.49

万元大幅增长。请公司结合经营模式，补充披露大额运输及报关费的形成原因、

大幅增长的合理性； 

公司回复： 

报告期支付的运输及报关费 9,694.82 万元，比上年同期大幅增长，主要由于

合并报表范围变化的影响。公司在 2016 年 10 月 2 日完成了对环球星光的收购，

本报告期内包括环球星光全年发生额，而上年度只包含环球星光第四季度数据。

同比上年度实际发生的全年运输及报关费为 9,579.66万元，变动增长比例为 1.2%，

变动比例较小。所以，本报告期费用增长是相对合理的。 

公司支付的运输及报关费来自于环球星光国际服装贸易业务所产生，产品大

部分采购来自国内，报告期内发生的运输费主要为货物从国内地区运输至美国地

区所发生的货运费用及相关的报关费。 

 

（2）报告期内支付的其他期间费用 2.22 亿元，较上年同期 2,120.39 万元大

幅增长。请公司补充披露大额其他期间费用的业务背景、具体情况、交易对方

及其是否存在关联关系、大幅增长的合理性。 

公司回复： 

报告期支付的其他期间费用 2.22 亿元，比上年同期大幅增长，主要由于合

并报表范围影响造成。本报告期内包括环球星光全年发生额及新收购 DAI 资产
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包业务 2017 年 8-12 月数据，而上年度只包含环球星光第四季度数据。所以，本

报告期费用增长是相对合理的。 

报告期内支付的大额其他期间费用包含广告宣传费、中介机构费用、租赁费、

办公费等明细支出，业务全部为非关联方交易，所列支的费用严格按照相关规定

并结合公司的实际情况按规定支付。主要明细支出如下： 

单位：元  币种：人民币 

项目 金额 与公司关系 注释 

广告宣传费   103,846,235.76  非关联方 ○1  

办公杂费    39,390,185.58  非关联方 ○2  

招待费     5,584,235.93  非关联方 ○3  

中介机构费    29,622,481.59  非关联方 ○4  

租赁费    27,547,279.30  非关联方 ○5  

违约金及和解金       942,203.85  非关联方 ○6  

其他 15,425,846.28 非关联方 ○7  

合计 222,358,468.29   

○1 广告宣传费 

报告期内的广告宣传费用为新增公司 DAI 印刷宣传册、目录的费用。DAI

在每季度会更新其销售产品的目录，印刷成册寄送给客户供其选购。报告期内共

支付广告宣传费用约 10,384.62 万元。 

○2 办公杂费 

报告期内支付的办公杂费主要为日常办公费 2,316.40 万元、配饰附件费

1,475.14 万元、通讯费 16.41 万元、车辆费 30.86 万元。 

○3 招待费 

报告期内的招待费为公司日常经营需要产生的费用约为 5,58.42 万元。 

○4 中介机构费 

报告期内的中介机构费为公司聘请券商、会计师、律师、评估师等专业第三

方为公司提供年度报告、收购项目、税务筹划等服务费用。所聘请的中介机构主

要包括中兴财光华会计事务所、安永华明会计事务所、银信资产评估有限公司、

兴业证券股份有限公司、上海锦天城律师事务所、立信会计事务所、MOSS 
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ADAMS 等。报告期内共向中介机构支付约 2,962.25 万元。 

○5 租赁费 

租赁费用为公司各子公司因自身业务经营需要，租赁当地办公楼、仓库及设

备等发生的费用。报告期内共向第三方支付租赁费约为 2,754.73 万元。 

○6 违约金及和解金 

报告期内由于合同到期未支付所支付的违约金约约为 58.51 万元； 

另与供应商提前结束合约所支付的和解金约为 35.04 万元。 

○7 其他 

报告期内公司共支付其他期间费用约 1,542.58 万元。其中包括了支付各类保

险费约 235.56 万元、佣金约 355.49 万元、维护维修费等其他费用约 951.53 万元。 

 

三、其他 

10.年报披露，公司独立董事谢荣兴、陈惠岗在公司关联方获取报酬。请公

司补充披露具体原因、关联方情况，说明是否符合相关法律规定、是否存在影

响独立董事独立性的情况。 

公司回复： 

（1）公司独立董事谢荣兴先生和陈惠岗先生在公司关联方获取的报酬，是

由于委任其为港大零售国际控股有限公司（以下简称“港大零售”）独立非执行董

事而领取的独立董事薪酬。港大零售国际控股有限公司为公司实际控制人杨军先

生所控制的一家在香港联合交易所有限公司上市的公司（股票代码：1255.HK）。

谢荣兴先生和陈惠岗先生在港大零售作为独立董事领取的年度独立董事酬金均

为港元 145,000 元，除此之外,并未领取其他任何酬金。 

根据《香港联合交易所有限公司证券上市规则》3.13（7）的规定，在评估

非执行董事的独立性时，本交易所将考虑下列各项因素，但每项因素均不一定产

生定论，只是假如出现下列情况，董事的独立性可能有较大机会被质疑：（7）该

董事当时是（或于建议其受委出任董事日期之前两年内曾经是）上市发行人、其

控股公司或其各自的任何附属公司又或上市发行人任何核心关联人士的行政人

员或董事（独立非执行董事除外）。因而，谢荣兴先生和陈惠岗先生在港大零售

担任独立非执行董事符合香港联合交易所有限公司对于独立董事的任职资格的
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规定，符合独立性的要求。 

（2）根据中国证监会发布的《关于在上市公司建立独立董事制度的指导意

见》中第三条独立董事必须具有独立性，下列人员不得担任独立董事： 

（一）在上市公司或者其附属企业任职的人员及其直系亲属、主要社会关系

（直系亲属是指配偶、父母、子女等；主要社会关系是指兄弟姐妹、岳父母、儿

媳女婿、兄弟姐妹的配偶、配偶的兄弟姐妹等）; 

（二）直接或间接持有上市公司已发行股份 1%以上或者是上市公司前十名

股东中的自然人股东及其直系亲属； 

（三）在直接或间接持有上市公司已发行股份 5%以上的股东单位或者在上

市公司前五名股东单位任职的人员及其直系亲属； 

（四）最近一年内曾经具有前三项所列举情形的人员； 

（五）为上市公司或者其附属企业提供财务、法律、咨询等服务的人员； 

（六）公司章程规定的其他人员； 

（七）中国证监会认定的其他人员。 

综上，谢荣兴先生和陈惠岗先生均不属于上述情形，具备担任公司独立董事

的任职资格，不存在任何影响独立性的情况。 

（3）根据中国上市公司协会发布的《上市公司独立董事履职指引》的规定，

“独立董事有权从公司领取适当津贴，但法规、政策另有规定时除外。除以上津

贴外，独立董事不应从其所任职的上市公司及其附属企业、控股股东或有利害关

系的机构和人员取得包括股权激励在内的任何额外的、未予披露的其他利益。” 

谢荣兴先生和陈惠岗先生除了在公司担任独立董事并领取独立董事酬金以

外，并未担任其他职位，也并未从上市公司的附属公司、控股股东处取得额外、

未予披露的其他利益。 

 

特此公告。 

 

 

商赢环球股份有限公司 

                                                2018 年 5 月 19 日 
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