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诺力智能装备股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

编号：2018-001 

投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他                                  

参与单位名称 

及人员姓名 

海通证券 佘炜超 

海通证券 杨震 

财通证券 陶波 

平安资管 金立 

国泰君安资管 熊靓 

大成基金 朱倩 

宝盈基金 洪骐 

前海开源基金 董治国 

秦兵投资 翟鹏 

时间 10:00-12:00 

地点 浙江省长兴县太湖街道长州路 528号诺力股份 201会议室 

上市公司 

接待人员姓名 

丁毅（董事长）、钟锁铭（副总经理、董事会秘书）、翁忠杰（无

锡中鼎常务副总经理）、刘宏俊（副总经理）、丁忠（财务部副

部长）、贡满（证券事务代表） 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

 

一、2017 年叉车行业情况如何？在行业背景下，公司传统

叉车业务规模有什么样的预期？ 

1、根据协会 2017 年统计数据，电动平衡重叉车全世界销量

23 万台，同比 2016 年上升了 13.56%；亚洲总销量 8 万多台，

同比上升 16.94%；中国总销量 4 万多台，同比上升 34%。诺力

股份 2017 年销售量为 1307 台，同比 2016 年的 642 台，上升了

103.58%；目前公司电动平衡重式叉车基数相对较小，2018 年我

们目标是在 2017 的基础上大幅提升。 

2、据不完全统计，全球市场中电动和内燃的比例约为 55:45，

中国目前比例约为 22:78，随着国家节能减排政策加码、职工职

业健康需求提升、电动技术革新等因素的影响，未来电动逐步替

代内燃的市场前景广阔。 

二、公司如何看待 2018 年电动式搬运车辆的市场需求，公

司相对应的产能如何？ 

电动式搬运车辆每年都高速增长：1、三类车 2017 年诺力股

份市场占有率为 20%左右，增幅为 26.15%。2、公司三类车的年

设计产能为 47000 台的产能，预计 2020 年达到设计产能。 

三、2017 年原材料上涨对毛利率产生侵蚀，公司对 2018 年

原材料变动及影响有什么判断？  



 

1、公司认为：2018 年钢材大幅下降的可能性不大，我们判

断钢材价格可能将继续维持在相对一个高位。 

2、为应对原材料对毛利率产生侵蚀，公司目前主要措施如

下： 

a.以工艺改进降低成本：例如 AC 手搬车泵体从部分用球铁

代替铸钢件，到全面替代，降低成本 20 元/台左右。 

b.提高材料的利用率，向钢厂定制特殊宽度的卷材，提高材

料的利用率。 

c.以价值工程降低成本：在确保质量的前提下，采用新的稳

定结构，降低成本。 

d.公司今年在内部挖潜降本方面和相关领导签署责任状，大

幅降低成本，以提高利润率。 

四、公司在汇兑管控上有哪些措施？对 2018 年的汇兑损益

情况如何判断？ 

汇兑管控目前主要通过远期结售汇合约锁定汇率，对冲汇兑

风险。另外也有购买一些外币理财产品赚取固定收益。2018 年

公司锁汇比例将进一步提高，降低汇率波动对公司造成的影响。 

五、公司新产品 AGV 和停车设备在 2018 年的销售情况怎

么样，有哪些比较大的客户或订单？ 

1、新产品 AGV 公司还处在追赶超的过程中，仍处于培育

发展阶段。 

    2、停车设备： 2018 年度在建及已签约税后约为 6000 万元，

预计二季度新签约项目额在税后 3000 万左右，预计全年能够完

成营收税后 9500 万，2018 年比较 2017 年同期有较大增长，车

库公司整体发展势头前景看好，在目前两市的上市公司发布的车

库相关业绩中，2017年处于中等水平，预计 2018年能够进入一

线水平。部分合作大客户有：上海远洋置业、恒大地产、绿城房

产、安泊（福建）停车产业有限公司、上海宝冶集团有限公司、

浙江东南网架等。 

六、近年来无锡中鼎收入保持较好增长，2017 年订单超过

10 亿。公司对 2018 年无锡中鼎的业务增长有怎么样的判断？ 

2017 年根据前瞻产业研究院发布的《2017-2022 年中国智

能物流行业市场需求预测与投资战略规划分析报告》数据显示，

2016 年中国智能物流市场规模约为  2669 亿元，同比增长 

21%；到 2025 年有望超万亿元。无锡中鼎拥有较强的跨行业综

合服务能力，多行业领域积累优质客户。无锡中鼎除了巩固新能

源物流系统领导地位外，积极拓展其他新的行业，如酒业、家居

建材、鞋帽业、电商等，冷链冷库行业的安井食品、国联水产等

订单的生成使该行业稳步增长，制药医药行业的国药订单继续追

加，拓展了制药行业的材料仓，更深层次的进入制药行业的材料

管理。公司预计 2018 年无锡中鼎将大概率超额完成业绩承诺。 

七、无锡中鼎目前在手和新签订单情况如何，下游行业的

比例是什么样的？ 

截至 2018 年一季度末，无锡中鼎总的在手订单约为 15.27



 

亿元，2018 年新签订单约为 4.6 亿元，新签订单中新能源约为

3.13 亿元，其余大部分为冷链和医药制药行业。 

八、仓储物流的订单增速较快，公司在人员团队建设方面

的举措？ 

公司计划进一步在人力资源的质量提升上优化调整，在优胜

劣汰的同时，大力引进高质量、高素质专业人才。公司在人力资

源方面，暂不存在无法满足业务快速发展的情况，订单增速较快

主要反映在单个项目的体量上，而单个项目所需工作人员的数量

并无较大差异，主要还是依靠内部业务流程来进行管理。随着订

单的快速增长，公司也将及时根据实际调整相关人团队建设方面

的策略。  

九、无锡中鼎 2017 年收入水平接近今天国际，但净利润率

仍有差距。如何看待这种净利润率差别的原因，无锡中鼎未来

净利润率有多大再提升的空间？ 

无锡中鼎前期所接订单中，部分外协件如货架等因原材料涨

价的原因直接导致了部分项目的利润率降低。与今天国际净利润

率的差距主要系两公司所接订单行业的差异有关。未来随着原材

料价格企稳等的影响，无锡中鼎净利润率将有所提升。 

十、在完成无锡中鼎的并购后，公司在内生和外延两个方

面有哪些计划或打算？ 

 内生：未来数年，诺力将围绕工业车辆行业，逐步打通上

下游产业链。根据市场需求变化，进一步加快产品、产业结构调

整步伐，提高产品增值服务能力，延伸产业价值链。针对智能物

流领域，转型成为系统集成商。信息化软件方面，加强与国内外

领先的软件开发商合作，寻求好的标的，补齐软件方面的短板。

借助杭州研究院智力资源，涉猎人工智能技术。公司将继续加大

技术研发投入，重点开展专有技术、关键零部件的研发和提升零

部件制造工艺水平，重点发展电动搬运车、新能源叉车、高空平

台、智能工业车辆和智能物流解决方案的研发，真正实现智能制

造，加快企业转型升级。 

外延：公司将进一步加快在智能物流领域内的战略布局，寻

找、储备和培养项目资源，继续扩张和整合产业链，优化产业结

构，补齐短板，补强智能化，全面打通智能物流装备行业产业链。 

附件清单（如有） 无 

日期 2018年 5月 15日 

 


